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Kako pronadi investitore za svoju poslovnu ideju?

Gdje mogu pronadi investitore za svoju poslovnu
ideju?

Zamislite da ste osmislili revolucionarnu poslovnu ideju koja ima
potencijal promijeniti trziste. Dok ste obuzeti entuzijazmom, sre¢a ¢e vam
se smijesiti tek kada pronadete pravog investitora koji ¢e vjerovati u vasu
viziju. Mnogi startupi i poduzetnici ¢esto postavljaju klju¢no pitanje: “Gdje
mogu pronaci investitore za svoj startup?”. Ako ste se ikada zapitali kako
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pridobiti andeoske investitore ili kako privuéi VC fondove, stigli ste
na pravo mjesto.

U ovom detaljnom vodicu, osim Sto ¢emo razotkriti najbolje metode
trazenja investitora, pomodi éemo vam da shvatite kako pripremiti
uvjerljiv pitch deck i kako se prijaviti na inkubatore u Hrvatskoj.

Statistika kaze: 80% uspjesnih startupa u prvih nekoliko godina pronade
investitore kroz mrezne platforme i lokalne dogadaje.

1. Lokalne prilike i mreze

Kad god netko spomene trazenje investitora u Hrvatskoj, prva pomisao su
Cesto lokalni inkubatori i akceleratori. Razmislite o aplikaciji za ZIP ili
Founder Institute - ove institucije ¢esto nude ne samo financiranje nego i
mentorstvo.

2. Online moguc¢nosti za povezivanje

U danasnjem digitalnom dobu, platforme poput Funderbeam-a i
Kickstarter-a postale su zlatna zila za financiranje poslovne ideje. Mrezni
crowdfunding moze biti vasa ulaznica za globalnu prepoznatljivost.

3. Networking kroz dogadanja

Jeste li znali da poslovni forumi i konferencije mogu biti izvanredna prilika
za upoznavanje s andeoskim investitorima? Prikupljanje sredstava Cesto
pocinje s pravim kontaktom i snaznom prezentacijom.

Dok nastavljate Citati, doznat ¢ete tajne uspjeSnog povezivanja s
investitorima, kako evaluirati vrijednost vaseg startupa te kako izbjedi
Ceste pogreske koje poduzetnici Cine tijekom pregovaranja.

U ovom vodicu, cilj nam je da budete opremljeni svim potrebnim znanjima i
resursima kako biste povecali Sanse za pronalaskom idealnog
investitora. Saznat Cete viSe o0 bootstrappingu, drzavnim potporama, i
kako iskoristiti drustvene mreze u svrhu umrezavanja.

Ne zaboravite, svaka poslovna ideja zasluzuje pravu priliku. Neka vasa bude
sljedeca koja ¢e osvojiti svijet s pravim investitorom uz svoju stranu.

Razumijevanje vase ciljane publike: Kako pronacdi
pravog investitora za svoju poslovnu ideju?
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Pri trazenju financiranja za startup, prvi korak koji svaki poduzetnik mora
napraviti je razumijevanje svoje ciljane publike. Tko su investitori koji bi
mogli biti zainteresirani za vasu industriju, vasu trziSnu nisu ili cak
specifiCan problem koji vas proizvod ili usluga rjeSava?

Tko je vas idealni investitor?

Prije nego sto pocCnete s aktivhom potragom za financijskim
sredstvima, vazno je definirati profil investitora koji bi bio najbolji fit za
vase poslovanje.

e Andeoski investitori obicno su pojedinci koji ulazu vlastiti kapital u
startupove u ranim fazama razvoja. Za poduzetnike koji traze
pocetno financiranje, ovo moze biti dobar izbor.

e Venture kapitalisti ili VC investitori obi¢no ulaze kasnije u igru i
ulazu vece svote novca. Ako vasa firma pokazuje veliki potencijal za
rast i trazi vedi iznos investicije, ovo je smjer kojim biste mogli
krenuti.

e Crowdfunding platforme poput Kickstartera su odlicne za
proizvode koji rezoniraju s masama i gdje mozete dobiti malu sumu
novca od veceg broja ljudi.

Kako razumjeti potrebe investitora?

1. Industrijski fokus: Neki investitori se specijaliziraju za odredene
industrije. Ako ste u tehnoloskom sektoru, trazit ¢ete nekoga tko ima
iskustva u financiranju tehnoloskih startupova.

2. Geografska lokacija: Mnogi investitori preferiraju ulaganje u lokalna
poduzeca. Ako trazite investitore u Hrvatskoj, fokusirajte se na one koji
su vec ulagali u hrvatske projekte.

3. Faza razvoja: Kao sto je ve¢ spomenuto, neki investitori preferiraju rane
faze, dok drugi gledaju na zrele startupe.

Statistike o ulaganjima u Hrvatskoj:

Prema nedavnom izvjescu, ulaganja u startupove u Hrvatskoj su porasla
za 20% u posljednje dvije godine. Zanimljivo je napomenuti da 60% tih
ulaganja dolazi od domacdih, hrvatskih investitora.

Pronalazenje pravog investitora za vasu poslovnu ideju nije jednostavna
zadaca. Potrebno je puno istrazivanja, razumijevanja i naravno, mrezenja.
No, s pravim pristupom i jasno definiranom ciljanom publikom, povecavate
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svoje Sanse za uspjesno financiranje.

KljuCne rijeci kroz tekst: financiranje za startup, aktivna potraga za
financijskim sredstvima, andeoski investitori, poCetno financiranje, venture
kapitalisti, vedi iznos investicije, crowdfunding, financiranje tehnoloskih
startupova, investitori u Hrvatskoj, zreli startupe, ulaganja u startupove,
hrvatski investitori, uspjesno financiranje.

Lokalne platforme i mreze za povezivanje s
investitorima

U potrazi za investitorima? Hrvatsko trziste nudi niz platformi i mreza
gdje mozete pronadi potencijalne investitore za vasu poslovnu ideju. Neka
od najpopularnijih mjesta gdje mozete zapoceti svoju potragu ukljucuju
inkubatore, mreze andeoskih investitora te poslovne forume i skupine.

Inkubatori i akceleratori u Hrvatskoj

Inkubatori i akceleratori pruzaju podrsku i resurse poduzetnicima, Cesto
nudedi i priliku za povezivanje s potencijalnim investitorima.

e ZIP (Zagrebacki Inkubator Poduzetnistva): Jedan od prvih i
najpoznatijih inkubatora u Hrvatskoj, ZIP je pomogao mnogim
startupima u njihovim pocetnim fazama.

 Founder Institute: Globalna mreza prepoznata i u Hrvatskoj, koja
pruza edukaciju i podrsku poduzetnicima.

Mreze andeoskih investitora

Andeoski investitori su pojedinci koji ulazu vlastita sredstva u startupe u
zamjenu za vlasnicki udio ili dionice.

e CRANE (Hrvatska mreza poslovnih andela): Centralno mjesto za
povezivanje startapa i andeoskih investitora u Hrvatskoj.

Poslovni forumi i mrezne skupine

Povezivanje s drugima u industriji moze pruziti dragocjene prilike za
upoznavanje potencijalnih investitora.

e Poslovni forumi poput Biz.hr: Ovdje mozete pronadi najnovije
vijesti, diskusije i mogucénosti umrezavanja s kolegama
poduzetnicima i investitorima.
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Statisticki podaci:

e Prema istrazivanju Izvor: Hrvatska gospodarska komora, vise od
60% hrvatskih startupa koji su dobili investiciju, pronasli su svoje
investitore putem lokalnih platformi i mreza.

Hrvatska nudi niz mogucnosti za povezivanje s investitorima. Bilo da ste
u pocCetnoj fazi svog poslovnog poduhvata ili ve¢ imate razvijenu poslovnu
ideju, koristenje ovih platformi i mreza moze vam pomocdi da pronadete
prave partnere i financijsku podrsku koja vam je potrebna.

Online platforme za povezivanje s investitorima

Internet je promijenio nacin na koji poslovni ljudi traze investitore za
svoju poslovnu ideju. Danas ne trebate obiéi desetine sastanaka kako
biste privukli kapital, ve¢ postoji niz online platformi gdje mozete
predstaviti svoj poslovni plan i spojiti se s pravim investitorom.

a. Crowdfunding stranice

Crowdfunding je revolucionirao nacin na koji startupi prikupljaju novac. Evo
nekoliko primjera:

e Kickstarter: Ova globalno popularna stranica omogucava
kreativnim projektima da dobiju financiranje izravno od ljudi koji zele
podrzati inovaciju. Osim Sto je najpoznatija crowdfunding
platforma, pruza odli¢nu priliku za testiranje trzisne potraznje za
vasim proizvodom.

e Funderbeam: Ova platforma kombinira tradicionalne elemente
investiranja s crowdfunding pristupom, omogucujudi startupima da
pridobiju investitore zainteresirane za Balkansko trziste.

b. Platforme specijalizirane za povezivanje startupa s investitorima

Postoje web stranice koje omogucuju direktan kontakt izmedu startupa i
investitora:

e AngelList: Na AngelList mozete predstaviti svoj startup, potraziti
andeoske investitore i Cak pronadi potencijalne zaposlenike.
Takoder je koristan alat za mrezno povezivanje s drugima u
industriji.

e Seedinvest: Ova platforma pomaze povezivanju s
visokokvalitetnim investitorima, pruzajudi pristup prethodno
provjerenim startupima koji traze financiranje.
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c. Koristenje drustvenih mreza za networking

e LinkedIn: Bez sumnje, LinkedIn je postao alat broj jedan za
profesionalno mrezno povezivanje. Proucavajuci profile potencijalnih
investitora, mozete dobiti uvid u njihove interese i strucnost.
PreporucCuje se izrada profesionalnog LinkedIn profila kako biste
se istaknuli medu konkurencijom.

Statisticki podatak: viSe od 60% startupova u Hrvatskoj koristi online
platforme kao Sto su gore navedene prilikom trazenja pocCetnog kapitala.

Online platforme i drustvene mreze su postale neophodan alat za svakoga
tko trazi investitore. S obzirom na rastudi broj investitora koji preferiraju
online metode pretrage, vasa prisutnost na ovim platformama moze znaciti
razliku izmedu uspjeha i neuspjeha.

Pri trazenju investitora online, vazno je ne samo prepoznati gdje vasi
potencijalni investitori provode vrijeme, vec i kako se na taj nacin efikasno
povezati s njima. Online svijet pruza brojne mogucnosti, ali vazno je
pristupiti s strategijom i jasno definiranim ciljevima.

Sudjelovanje na dogadanjima i konferencijama

Kada trazimo investitore za poslovnu ideju ili zelimo umreziti s
poduzetnicima, sudjelovanje na dogadanjima i konferencijama postaje
nezaobilazno. Hrvatska, s obzirom na svoju veli¢inu, nudi impresivan broj
takvih dogadanja gdje mozete predstaviti svoju ideju, stvoriti kontakte ili
cak pronadi buduce partnere.

Zasto su dogadanja kljuc¢na za trazenje investitora?

e Licem u lice s investitorima: Najefikasniji nacin komunikacije je
osobni kontakt. Upoznavanje s potencijalnim investitorima
licem u lice pruza priliku da se bolje upoznate, razmijenite
informacije i stvorite trajne veze.

* Prezentacija uzivo: Nista ne moze zamijeniti energiju i strast koju
mozete prenijeti prezentirajudi svoj startup uzivo pred publikom.

e Stvaranje mreze kontakata: Pored investitora, mozete susresti
druge poduzetnike, savjetnike i stru¢njake koji mogu pruziti vrijedne
informacije i savjete.

Najpopularnija dogadanja u Hrvatskoj

Kada je rijeC o dogadanjima za startupove i investitore, neki od
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najpoznatijih su:

e Zagreb Connect: Godisnja konferencija koja okuplja startupove,
investitore i strucnjake.

* Shift Conference Split: Medunarodna tehnoloska konferencija
koja privlacCi strane investitore zainteresirane za ulaganje u
hrvatske startupe.

« PODIM Conference: Ovo je dogadanje koje se odrzava u susjednoj
Sloveniji, ali privla¢i mnogo hrvatskih poduzetnika i investitora.

Kako se pripremiti za dogadanje?

e lzrada kvalitetnog pitch decka: Kljucno je imati jasnu i sazetu
prezentaciju koja ¢e privudi investitore.

e Aktivho mrezenje: Ne Cekajte da ljudi dodu do vas. Budite
proaktivni, pristupite im, razgovarajte i razmijenite kontakte.

* Proucavanje sudionika: Prije dogadanja proucite popis sudionika.
Odredite koji investitori ili poduzetnici su za vas kljucni.

Statistike o vaznosti dogadanja

e Prema istrazivanju iz 2020. godine, cak 65% startupova koji su
sudjelovali na dogadanjima i konferencijama uspjeli su
uspostaviti kontakte s potencijalnim investitorima.

e S druge strane, 40% investitora izjavilo je da preferiraju
upoznavanje s startupovima na ovakvim dogadanjima prije
donosenja odluke o ulaganiju.

Sudjelovanje na dogadanjima i konferencijama je kljucno za svakog
poduzetnika koji trazi investitore za svoju poslovnu ideju. To je prilika
da se upoznate, prezentirate svoju ideju i stvorite mrezu kontakata koja
moze biti presudna za vas poslovni uspjeh. Pripremite se, budite aktivni i
iskoristite svaku priliku da se povezete s pravim ljudima!

Izrada kvalitetnog poslovnog plana i pitch decka

Kada govorimo o pokretanju startupa ili razvijanju poslovne ideje, jedan
od kljuCnih koraka jest izrada poslovnog plana i pitch decka. Oba
dokumenta su esencijalna kada trazimo investitore i predstavljamo svoj
poslovni koncept.

1. Elementi uspjesnog poslovnog plana

Da biste privukli investitore, morate ih uvjeriti da je vasa poslovna ideja
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profitabilna i odrziva. Kako to posti¢i? Odgovor lezi u vaSem poslovnom
planu.

* Definicija poslovne ideje: Opisite sto zapravo radite, koje
probleme rjeSavate i kako se vas proizvod ili usluga razlikuje od
konkurencije.

e TrziSna analiza: Predstavite veliCinu trzista, potencijalni rast i
analizu konkurencije. Pokazite da postoji potraznja za vasim
proizvodom.

* Financijske projekcije: Ovdje se koriste financijski modeli koji
predvidaju vasu profitabilnost u sljededih nekoliko godina.

Primjer: Ako planirate otvoriti kafi¢, vas poslovni plan mora ukljucivati sve
od troskova pocetne investicije do oCekivane mjeselne zarade.

2. Kako izraditi uvjerljiv pitch deck

Pitch deck je vizualna prezentacija koja pruza investitorima sazetak vaseg
poslovnog plana. Ovo je vasa prilika da u nekoliko minuta predstavite svoju
ideju na privlacan i efikasan nacin.

* Jasan i koncizan sadrzaj: Ne pretrpavajte prezentaciju.
Usredotocite se na glavne tocke.

* Visokokvalitetni vizuali: Koristite graficke elemente, poput
infografika, kako biste ilustrirali svoje podatke.

e Prica o brandu: PovezZite se s investitorima kroz emotivnu pricu o
tome kako i zasto ste zapoceli svoj posao.

Primjer: Ako predstavljate tehnoloski startup, mozda Cete zeljeti
naglasiti inovativne aspekte vase platforme te prikazati analize kako se
vasa aplikacija usporeduje s konkurencijom.

3. Ucinkovito prezentiranje ideje potencijalnim investitorima

Kada se sretnete s potencijalnim investitorima, vazno je da ste
samopouzdani i dobro pripremljeni.

e Priprema: Provedite probe prezentacije s kolegama ili mentorima.

e Interakcija: Postavite pitanja investitorima i pokazite da ste
fleksibilni i otvoreni za povratne informacije.

* Podaci: Kada govorite o financijama, budite spremni pruziti to¢ne i
provjerene informacije.

Statisticki podatak: Startupi koji pruze potpune i to¢ne financijske
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informacije povecavaju svoje sanse za dobivanje investicija za Cak 60%.

Bilo da tek zapocinjete s razvijanjem poslovne ideje ili ste ve¢ u fazi trazenja
investitora, poslovni plan i pitch deck su alati koje ne smijete zanemariti.
Ovi dokumenti su vasa prilika da investitorima pokazete vrijednost vaseg
projekta i uvjerite ih da vrijedi ulagati u vasu viziju.

Pregovaranje s investitorima: Kako postiéi najbolji
dogovor za svoj startup?

Uvod: Pronadi investitora za svoj startup cesto je samo polovica bitke.
Druga, mozda Cak i zahtjevnija faza, je pregovaranje. U ovom ¢emo
poglavlju istraziti kako pregovarati s investitorima kako biste postigli
najbolji mogudi dogovor za svoju poslovnu ideju.

Strategija pregovaranja s investitorima:

e Vaznost pravne pripreme: Prije nego Sto sjednete za stol s
potencijalnim investitorom, vazno je da se detaljno informirate o
pravnim aspektima investiranja. Za to mozete angazirati pravnika
specijaliziranog za startupove ili koristiti online platforme gdje
mozete pronadi osnovne informacije i savjete.

* Procjena vrijednosti startupa: Ovo je jedna od najcesce
pretrazivanih kljucnih rijeci na Googleu kada su u pitanju
investicije u startupove. Da biste mogli pregovarati, morate znati
koliko vasa firma vrijedi. Koristite alate za procjenu vrijednosti
startupa i konzultirajte se s ekspertima.

Pregovaranje o udjelu i kontrolama: Kljucno je posti¢i ravnotezu izmedu
potrebe za kapitalom i zadrzavanjem kontrole nad svojim poslovanjem.

o Kako zadrzati vedinski udio: Jedna od klju¢nih tocaka
pregovaranja je koliko ¢e udjela vase tvrtke dobiti investitor u
zamjenu za njegovo ulaganje. Ovdje dolazimo do fraza poput
“koliko udjela dati investitoru” ili “udjel za investiciju” koje su
Cesto pretrazivane na internetu.

* Postavljanje granica kontrole: Ako ste pretrazivali “kako zadrzati
kontrolu nad startupom”, niste jedini. Vazno je postaviti jasne
granice sto investitor moze i ne moze raditi unutar vase tvrtke.

Uspjesni pregovori - stvarni primjeri: Mnogi hrvatski startupovi su
prosli kroz pregovore s investitorima. Pogledajmo neke od njih:

e Primjer 1: Tvrtka X je uspjela zadrzati 70% udjela nakon pregovora
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s investitorom, koristeci strategije za zadrzavanje vedinskog
udjela.

* Primjer 2: Startup Y je postavio jasne granice kontrole, nakon sto je
prethodno pretrazivao “kako postaviti pravila za investitore” i
primijenio ih tijekom pregovora.

Pregovaranje s investitorima je kljucna tocka svake startup price.
Koristenjem pravilnih strategija i taktika, mozete osigurati da vasa tvrtka
dobije potrebna sredstva, ali i zadrzi svoju autonomiju i viziju.

Alternativni izvori financiranja za vas startup

U danasnjem digitalnom dobu, pronalazak pravog izvora financiranja za
vasu poslovnu ideju nikada nije bio pristupacniji. No, osim tradicionalnih
metoda poput angaziranja investitora ili uzimanja poslovnih kredita,
postoji mnostvo alternativnih izvora financiranja koji mogu biti upravo ono
Sto vas startup treba.

a. Bootstrapping - samofinanciranje

Bootstrapping se odnosi na pokretanje i vodenje posla bez vanjskog
financiranja ili ulaganja. Ova metoda zahtijeva:

e Maksimalno iskoristavanje resursa: Iskoristite osobne
uStedevine, ponovno ulazite zaradu u poslovanje i drzite troSkove na
minimumul.

* Prednosti: Kontrolirate 100% svog poslovanja, nema udjela
vanjskih investitora niti pritiska za povratom ulaganja.

» lzazovi: Sporiji rast, potencijalno vedi financijski rizik za osnivaca.

b. Pozajmice od obitelji i prijatelja

Mnogi poduzetnici se okrec¢u svojim najblizima kao izvoru pocetnog
kapitala.

e Prednosti: Fleksibilne kamatne stope, maniji pritisak na vracanje
pozajmice u kratkom roku.

e lzazovi: Moze doci do napetosti u odnosima ukoliko poslovanje ne
ide kako je planirano.

c. Drzavne potpore i grantovi za poduzetnike

Hrvatska vlada i EU fondovi ¢esto nude financijske potpore i grantove
namijenjene startupima i inovativnim projektima.
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o Kako se prijaviti: Detaljno istrazite online portale poput EU fondovi
, gdje mozete pronadi sve informacije o potrebnoj
dokumentaciji i postupku prijave.

* Prednosti: Ne morate vracati novac ukoliko ispunite uvjete
koristenja sredstava.

 lIzazovi: Cesto zahtjevna dokumentacija i dugo vremensko razdoblje
od prijave do odobrenja.

Statisticki podaci: Prema izvjesc¢u iz 2022. godine, viSe od 65% startupa u
Hrvatskoj koristilo je barem jedan alternativni izvor financiranja tijekom
svog pocetnog rasta.

Dok trazenje investitora i tradicionalni izvori financiranja imaju svoje
prednosti, alternativni izvori nude fleksibilnost i prilagodljivost koja moze

biti kljucna za uspjeh vaseg startupa. Vazno je razmotriti sve opcije i
odabrati onu koja najbolje odgovara vasim potrebama.

Kako pronacdi investitore za svoju poslovnu ideju?

Nakon Sto smo se detaljno posvetili trazenju investitora i razumijevanju
kljunih strategija, vrijeme je da sazmemo nauceno i pruzimo vam
konkretne korake na putu ka financijskoj potpori vaseg projekta.

1. Razumijevanje ciljane publike: Kao Sto biste prilagodavali svoj
proizvod ili uslugu ciljanoj skupini, tako se trebate usredotociti na
investitore koji se poklapaju s vasom poslovnom idejom. Znate li
razliku izmedu andeoskih investitora i VC fondova? Svaki ima
svoju specificnu agendu, interese i kriterije za ulaganje.

2. Lokalne platforme: Hrvatsko trziste nudi razne inkubatore,
akceleratore i mreze. Upit “gdje pronadi lokalne investitore u
Hrvatskoj” mozda ¢e vas usmjeriti prema ZIP-u ili Founder Institute-
u, ali ne zaboravite i na manje poznate platforme.

3. Online mogucdénosti: Danas su online platforme postale kljucne u
povezivanju startupa s investitorima. Bilo da je rijeC o globalno
popularnom Kickstarteru ili lokalno prilagodenom Funderbeam-u,
vazno je znati kako se efikasno predstaviti na tim platformama.

4. Mrezno povezivanje: U digitalnom dobu ne smijemo zaboraviti na
tradicionalno mrezno povezivanje. Sudjelovanje na konferencijama,
dogadanjima i poslovnim forumima moze biti klju¢no za
pridobivanje investitora.

5. Kvaliteta prezentacije: Vas poslovni plan i pitch deck trebaju
biti savrseno izradeni. Investitori zele vidjeti jasan plan, predanost i
potencijal za povrat ulaganja.
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Sve navedene tocke vam mogu pomodi da pronadete odgovor na Cesto
postavljeno pitanje: “Kako privudi investitore za svoju start-up ideju?”. No,
klju¢ uspjeha lezi u tome da se ne oslanjate iskljuc¢ivo na jedan pristup.
Kombinacija razliCitih strategija, prilagodena vasem projektu, trzistu i
osobnom stilu, daje najbolje rezultate.

Ako ste i dalje nesigurni, ne zaboravite se okrenuti struc¢njacima za
financiranje ili mentorima koji mogu pruziti dodatne savjete i smjernice.
Ulaganje u svoj projekt i razumijevanje financijskog aspekta poslovanja
prvi su koraci prema uspjehu.

Kao dodatnu pomoc preporucujemo online tecajeve i radionice koje se
bave temom pronalaska investitora, kao i prouCavanje relevantne literature
i Clanaka koji pruzaju uvid u najnovije trendove i tehnike.

Na kraju, ne zaboravite da je svaka poslovna ideja jedinstvena, stoga
pristup trazenju investitora takoder treba biti prilagoden vasim specifi¢nim
potrebama i ciljevima. Sretno u trazenju idealnog partnera za vas poslovni
poduhvat!
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