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Kako pronaći investitore za svoju poslovnu ideju?

Gdje mogu pronaći investitore za svoju poslovnu
ideju?

Zamislite da ste osmislili revolucionarnu poslovnu ideju koja ima
potencijal promijeniti tržište. Dok ste obuzeti entuzijazmom, sreća će vam
se smiješiti tek kada pronađete pravog investitora koji će vjerovati u vašu
viziju. Mnogi startupi i poduzetnici često postavljaju ključno pitanje: “Gdje
mogu pronaći investitore za svoj startup?”. Ako ste se ikada zapitali kako
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pridobiti anđeoske investitore ili kako privući VC fondove, stigli ste
na pravo mjesto.

U ovom detaljnom vodiču, osim što ćemo razotkriti najbolje metode
traženja investitora, pomoći ćemo vam da shvatite kako pripremiti 
uvjerljiv pitch deck i kako se prijaviti na inkubatore u Hrvatskoj.

Statistika kaže: 80% uspješnih startupa u prvih nekoliko godina pronađe
investitore kroz mrežne platforme i lokalne događaje.

1. Lokalne prilike i mreže

Kad god netko spomene traženje investitora u Hrvatskoj, prva pomisao su
često lokalni inkubatori i akceleratori. Razmislite o aplikaciji za ZIP ili 
Founder Institute – ove institucije često nude ne samo financiranje nego i 
mentorstvo.

2. Online mogućnosti za povezivanje

U današnjem digitalnom dobu, platforme poput Funderbeam-a i 
Kickstarter-a postale su zlatna žila za financiranje poslovne ideje. Mrežni 
crowdfunding može biti vaša ulaznica za globalnu prepoznatljivost.

3. Networking kroz događanja

Jeste li znali da poslovni forumi i konferencije mogu biti izvanredna prilika
za upoznavanje s anđeoskim investitorima? Prikupljanje sredstava često
počinje s pravim kontaktom i snažnom prezentacijom.

Dok nastavljate čitati, doznat ćete tajne uspješnog povezivanja s
investitorima, kako evaluirati vrijednost vašeg startupa te kako izbjeći
česte pogreške koje poduzetnici čine tijekom pregovaranja.

U ovom vodiču, cilj nam je da budete opremljeni svim potrebnim znanjima i
resursima kako biste povećali šanse za pronalaskom idealnog
investitora. Saznat ćete više o bootstrappingu, državnim potporama, i
kako iskoristiti društvene mreže u svrhu umrežavanja.

Ne zaboravite, svaka poslovna ideja zaslužuje pravu priliku. Neka vaša bude
sljedeća koja će osvojiti svijet s pravim investitorom uz svoju stranu.

Razumijevanje vaše ciljane publike: Kako pronaći
pravog investitora za svoju poslovnu ideju?
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Pri traženju financiranja za startup, prvi korak koji svaki poduzetnik mora
napraviti je razumijevanje svoje ciljane publike. Tko su investitori koji bi
mogli biti zainteresirani za vašu industriju, vašu tržišnu nišu ili čak
specifičan problem koji vaš proizvod ili usluga rješava?

Tko je vaš idealni investitor?

Prije nego što počnete s aktivnom potragom za financijskim
sredstvima, važno je definirati profil investitora koji bi bio najbolji fit za
vaše poslovanje.

Anđeoski investitori obično su pojedinci koji ulažu vlastiti kapital u
startupove u ranim fazama razvoja. Za poduzetnike koji traže 
početno financiranje, ovo može biti dobar izbor.
Venture kapitalisti ili VC investitori obično ulaze kasnije u igru i
ulažu veće svote novca. Ako vaša firma pokazuje veliki potencijal za
rast i traži veći iznos investicije, ovo je smjer kojim biste mogli
krenuti.
Crowdfunding platforme poput Kickstartera su odlične za
proizvode koji rezoniraju s masama i gdje možete dobiti malu sumu
novca od većeg broja ljudi.

Kako razumjeti potrebe investitora?

1. Industrijski fokus: Neki investitori se specijaliziraju za određene
industrije. Ako ste u tehnološkom sektoru, tražit ćete nekoga tko ima
iskustva u financiranju tehnoloških startupova.

2. Geografska lokacija: Mnogi investitori preferiraju ulaganje u lokalna
poduzeća. Ako tražite investitore u Hrvatskoj, fokusirajte se na one koji
su već ulagali u hrvatske projekte.

3. Faza razvoja: Kao što je već spomenuto, neki investitori preferiraju rane
faze, dok drugi gledaju na zrele startupe.

Statistike o ulaganjima u Hrvatskoj:

Prema nedavnom izvješću, ulaganja u startupove u Hrvatskoj su porasla
za 20% u posljednje dvije godine. Zanimljivo je napomenuti da 60% tih
ulaganja dolazi od domaćih, hrvatskih investitora.

Pronalaženje pravog investitora za vašu poslovnu ideju nije jednostavna
zadaća. Potrebno je puno istraživanja, razumijevanja i naravno, mreženja.
No, s pravim pristupom i jasno definiranom ciljanom publikom, povećavate
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svoje šanse za uspješno financiranje.

Ključne riječi kroz tekst: financiranje za startup, aktivna potraga za
financijskim sredstvima, anđeoski investitori, početno financiranje, venture
kapitalisti, veći iznos investicije, crowdfunding, financiranje tehnoloških
startupova, investitori u Hrvatskoj, zreli startupe, ulaganja u startupove,
hrvatski investitori, uspješno financiranje.

Lokalne platforme i mreže za povezivanje s
investitorima

U potrazi za investitorima? Hrvatsko tržište nudi niz platformi i mreža
gdje možete pronaći potencijalne investitore za vašu poslovnu ideju. Neka
od najpopularnijih mjesta gdje možete započeti svoju potragu uključuju
inkubatore, mreže anđeoskih investitora te poslovne forume i skupine.

Inkubatori i akceleratori u Hrvatskoj

Inkubatori i akceleratori pružaju podršku i resurse poduzetnicima, često
nudeći i priliku za povezivanje s potencijalnim investitorima.

ZIP (Zagrebački Inkubator Poduzetništva): Jedan od prvih i 
najpoznatijih inkubatora u Hrvatskoj, ZIP je pomogao mnogim
startupima u njihovim početnim fazama.
Founder Institute: Globalna mreža prepoznata i u Hrvatskoj, koja
pruža edukaciju i podršku poduzetnicima.

Mreže anđeoskih investitora

Anđeoski investitori su pojedinci koji ulažu vlastita sredstva u startupe u
zamjenu za vlasnički udio ili dionice.

CRANE (Hrvatska mreža poslovnih anđela): Centralno mjesto za
povezivanje startapa i anđeoskih investitora u Hrvatskoj.

Poslovni forumi i mrežne skupine

Povezivanje s drugima u industriji može pružiti dragocjene prilike za
upoznavanje potencijalnih investitora.

Poslovni forumi poput Biz.hr: Ovdje možete pronaći najnovije
vijesti, diskusije i mogućnosti umrežavanja s kolegama
poduzetnicima i investitorima.
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Statistički podaci:

Prema istraživanju Izvor: Hrvatska gospodarska komora, više od 
60% hrvatskih startupa koji su dobili investiciju, pronašli su svoje
investitore putem lokalnih platformi i mreža.

Hrvatska nudi niz mogućnosti za povezivanje s investitorima. Bilo da ste
u početnoj fazi svog poslovnog poduhvata ili već imate razvijenu poslovnu
ideju, korištenje ovih platformi i mreža može vam pomoći da pronađete
prave partnere i financijsku podršku koja vam je potrebna.

Online platforme za povezivanje s investitorima

Internet je promijenio način na koji poslovni ljudi traže investitore za
svoju poslovnu ideju. Danas ne trebate obići desetine sastanaka kako
biste privukli kapital, već postoji niz online platformi gdje možete
predstaviti svoj poslovni plan i spojiti se s pravim investitorom.

a. Crowdfunding stranice

Crowdfunding je revolucionirao način na koji startupi prikupljaju novac. Evo
nekoliko primjera:

Kickstarter: Ova globalno popularna stranica omogućava
kreativnim projektima da dobiju financiranje izravno od ljudi koji žele
podržati inovaciju. Osim što je najpoznatija crowdfunding
platforma, pruža odličnu priliku za testiranje tržišne potražnje za
vašim proizvodom.
Funderbeam: Ova platforma kombinira tradicionalne elemente
investiranja s crowdfunding pristupom, omogućujući startupima da
pridobiju investitore zainteresirane za Balkansko tržište.

b. Platforme specijalizirane za povezivanje startupa s investitorima

Postoje web stranice koje omogućuju direktan kontakt između startupa i
investitora:

AngelList: Na AngelList možete predstaviti svoj startup, potražiti 
anđeoske investitore i čak pronaći potencijalne zaposlenike.
Također je koristan alat za mrežno povezivanje s drugima u
industriji.
SeedInvest: Ova platforma pomaže povezivanju s
visokokvalitetnim investitorima, pružajući pristup prethodno
provjerenim startupima koji traže financiranje.
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c. Korištenje društvenih mreža za networking

LinkedIn: Bez sumnje, LinkedIn je postao alat broj jedan za
profesionalno mrežno povezivanje. Proučavajući profile potencijalnih
investitora, možete dobiti uvid u njihove interese i stručnost.
Preporučuje se izrada profesionalnog LinkedIn profila kako biste
se istaknuli među konkurencijom.

Statistički podatak: više od 60% startupova u Hrvatskoj koristi online
platforme kao što su gore navedene prilikom traženja početnog kapitala.

Online platforme i društvene mreže su postale neophodan alat za svakoga
tko traži investitore. S obzirom na rastući broj investitora koji preferiraju
online metode pretrage, vaša prisutnost na ovim platformama može značiti
razliku između uspjeha i neuspjeha.

Pri traženju investitora online, važno je ne samo prepoznati gdje vaši
potencijalni investitori provode vrijeme, već i kako se na taj način efikasno
povezati s njima. Online svijet pruža brojne mogućnosti, ali važno je
pristupiti s strategijom i jasno definiranim ciljevima.

Sudjelovanje na događanjima i konferencijama

Kada tražimo investitore za poslovnu ideju ili želimo umrežiti s
poduzetnicima, sudjelovanje na događanjima i konferencijama postaje
nezaobilazno. Hrvatska, s obzirom na svoju veličinu, nudi impresivan broj
takvih događanja gdje možete predstaviti svoju ideju, stvoriti kontakte ili
čak pronaći buduće partnere.

Zašto su događanja ključna za traženje investitora?

Licem u lice s investitorima: Najefikasniji način komunikacije je
osobni kontakt. Upoznavanje s potencijalnim investitorima
licem u lice pruža priliku da se bolje upoznate, razmijenite
informacije i stvorite trajne veze.
Prezentacija uživo: Ništa ne može zamijeniti energiju i strast koju
možete prenijeti prezentirajući svoj startup uživo pred publikom.
Stvaranje mreže kontakata: Pored investitora, možete susresti
druge poduzetnike, savjetnike i stručnjake koji mogu pružiti vrijedne
informacije i savjete.

Najpopularnija događanja u Hrvatskoj

Kada je riječ o događanjima za startupove i investitore, neki od

https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/kako-biti-poduzetnik/
https://www.poslovni-plan.com.hr/marketing/marketing-plan-primjer/
https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/kako-povecati-prodaju-putem-digitalnog-marketinga/
https://www.poslovni-plan.com.hr/financiranje/poticaji-za-samozaposljavanje/
https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/kako-dobiti-poticaj-za-otvaranje-obrta/
https://www.poslovni-plan.com.hr/financiranje/kako-osigurati-kapital-za-pokretanje-nove-tvrtke/


najpoznatijih su:

Zagreb Connect: Godišnja konferencija koja okuplja startupove,
investitore i stručnjake.
Shift Conference Split: Međunarodna tehnološka konferencija
koja privlači strane investitore zainteresirane za ulaganje u
hrvatske startupe.
PODIM Conference: Ovo je događanje koje se održava u susjednoj
Sloveniji, ali privlači mnogo hrvatskih poduzetnika i investitora.

Kako se pripremiti za događanje?

Izrada kvalitetnog pitch decka: Ključno je imati jasnu i sažetu
prezentaciju koja će privući investitore.
Aktivno mreženje: Ne čekajte da ljudi dođu do vas. Budite
proaktivni, pristupite im, razgovarajte i razmijenite kontakte.
Proučavanje sudionika: Prije događanja proučite popis sudionika.
Odredite koji investitori ili poduzetnici su za vas ključni.

Statistike o važnosti događanja

Prema istraživanju iz 2020. godine, čak 65% startupova koji su
sudjelovali na događanjima i konferencijama uspjeli su
uspostaviti kontakte s potencijalnim investitorima.
S druge strane, 40% investitora izjavilo je da preferiraju
upoznavanje s startupovima na ovakvim događanjima prije
donošenja odluke o ulaganju.

Sudjelovanje na događanjima i konferencijama je ključno za svakog
poduzetnika koji traži investitore za svoju poslovnu ideju. To je prilika
da se upoznate, prezentirate svoju ideju i stvorite mrežu kontakata koja
može biti presudna za vaš poslovni uspjeh. Pripremite se, budite aktivni i
iskoristite svaku priliku da se povežete s pravim ljudima!

Izrada kvalitetnog poslovnog plana i pitch decka

Kada govorimo o pokretanju startupa ili razvijanju poslovne ideje, jedan
od ključnih koraka jest izrada poslovnog plana i pitch decka. Oba
dokumenta su esencijalna kada tražimo investitore i predstavljamo svoj 
poslovni koncept.

1. Elementi uspješnog poslovnog plana

Da biste privukli investitore, morate ih uvjeriti da je vaša poslovna ideja
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profitabilna i održiva. Kako to postići? Odgovor leži u vašem poslovnom
planu.

Definicija poslovne ideje: Opišite što zapravo radite, koje
probleme rješavate i kako se vaš proizvod ili usluga razlikuje od
konkurencije.
Tržišna analiza: Predstavite veličinu tržišta, potencijalni rast i 
analizu konkurencije. Pokažite da postoji potražnja za vašim
proizvodom.
Financijske projekcije: Ovdje se koriste financijski modeli koji
predviđaju vašu profitabilnost u sljedećih nekoliko godina.

Primjer: Ako planirate otvoriti kafić, vaš poslovni plan mora uključivati sve
od troškova početne investicije do očekivane mjesečne zarade.

2. Kako izraditi uvjerljiv pitch deck

Pitch deck je vizualna prezentacija koja pruža investitorima sažetak vašeg
poslovnog plana. Ovo je vaša prilika da u nekoliko minuta predstavite svoju
ideju na privlačan i efikasan način.

Jasan i koncizan sadržaj: Ne pretrpavajte prezentaciju.
Usredotočite se na glavne točke.
Visokokvalitetni vizuali: Koristite grafičke elemente, poput
infografika, kako biste ilustrirali svoje podatke.
Priča o brandu: Povežite se s investitorima kroz emotivnu priču o
tome kako i zašto ste započeli svoj posao.

Primjer: Ako predstavljate tehnološki startup, možda ćete željeti
naglasiti inovativne aspekte vaše platforme te prikazati analize kako se
vaša aplikacija uspoređuje s konkurencijom.

3. Učinkovito prezentiranje ideje potencijalnim investitorima

Kada se sretnete s potencijalnim investitorima, važno je da ste
samopouzdani i dobro pripremljeni.

Priprema: Provedite probe prezentacije s kolegama ili mentorima.
Interakcija: Postavite pitanja investitorima i pokažite da ste
fleksibilni i otvoreni za povratne informacije.
Podaci: Kada govorite o financijama, budite spremni pružiti točne i
provjerene informacije.

Statistički podatak: Startupi koji pruže potpune i točne financijske
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informacije povećavaju svoje šanse za dobivanje investicija za čak 60%.

Bilo da tek započinjete s razvijanjem poslovne ideje ili ste već u fazi traženja
investitora, poslovni plan i pitch deck su alati koje ne smijete zanemariti.
Ovi dokumenti su vaša prilika da investitorima pokažete vrijednost vašeg
projekta i uvjerite ih da vrijedi ulagati u vašu viziju.

Pregovaranje s investitorima: Kako postići najbolji
dogovor za svoj startup?

Uvod: Pronaći investitora za svoj startup često je samo polovica bitke.
Druga, možda čak i zahtjevnija faza, je pregovaranje. U ovom ćemo
poglavlju istražiti kako pregovarati s investitorima kako biste postigli
najbolji mogući dogovor za svoju poslovnu ideju.

Strategija pregovaranja s investitorima:

Važnost pravne pripreme: Prije nego što sjednete za stol s
potencijalnim investitorom, važno je da se detaljno informirate o
pravnim aspektima investiranja. Za to možete angažirati pravnika
specijaliziranog za startupove ili koristiti online platforme gdje
možete pronaći osnovne informacije i savjete.
Procjena vrijednosti startupa: Ovo je jedna od najčešće
pretraživanih ključnih riječi na Googleu kada su u pitanju
investicije u startupove. Da biste mogli pregovarati, morate znati
koliko vaša firma vrijedi. Koristite alate za procjenu vrijednosti
startupa i konzultirajte se s ekspertima.

Pregovaranje o udjelu i kontrolama: Ključno je postići ravnotežu između
potrebe za kapitalom i zadržavanjem kontrole nad svojim poslovanjem.

Kako zadržati većinski udio: Jedna od ključnih točaka
pregovaranja je koliko će udjela vaše tvrtke dobiti investitor u
zamjenu za njegovo ulaganje. Ovdje dolazimo do fraza poput
“koliko udjela dati investitoru” ili “udjel za investiciju” koje su
često pretraživane na internetu.
Postavljanje granica kontrole: Ako ste pretraživali “kako zadržati
kontrolu nad startupom”, niste jedini. Važno je postaviti jasne
granice što investitor može i ne može raditi unutar vaše tvrtke.

Uspješni pregovori – stvarni primjeri: Mnogi hrvatski startupovi su
prošli kroz pregovore s investitorima. Pogledajmo neke od njih:

Primjer 1: Tvrtka X je uspjela zadržati 70% udjela nakon pregovora
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s investitorom, koristeći strategije za zadržavanje većinskog
udjela.
Primjer 2: Startup Y je postavio jasne granice kontrole, nakon što je
prethodno pretraživao “kako postaviti pravila za investitore” i
primijenio ih tijekom pregovora.

Pregovaranje s investitorima je ključna točka svake startup priče.
Korištenjem pravilnih strategija i taktika, možete osigurati da vaša tvrtka
dobije potrebna sredstva, ali i zadrži svoju autonomiju i viziju.

Alternativni izvori financiranja za vaš startup

U današnjem digitalnom dobu, pronalazak pravog izvora financiranja za
vašu poslovnu ideju nikada nije bio pristupačniji. No, osim tradicionalnih
metoda poput angažiranja investitora ili uzimanja poslovnih kredita,
postoji mnoštvo alternativnih izvora financiranja koji mogu biti upravo ono
što vaš startup treba.

a. Bootstrapping – samofinanciranje

Bootstrapping se odnosi na pokretanje i vođenje posla bez vanjskog
financiranja ili ulaganja. Ova metoda zahtijeva:

Maksimalno iskorištavanje resursa: Iskoristite osobne
ušteđevine, ponovno ulažite zaradu u poslovanje i držite troškove na
minimumu.
Prednosti: Kontrolirate 100% svog poslovanja, nema udjela
vanjskih investitora niti pritiska za povratom ulaganja.
Izazovi: Sporiji rast, potencijalno veći financijski rizik za osnivača.

b. Pozajmice od obitelji i prijatelja

Mnogi poduzetnici se okreću svojim najbližima kao izvoru početnog
kapitala.

Prednosti: Fleksibilne kamatne stope, manji pritisak na vraćanje
pozajmice u kratkom roku.
Izazovi: Može doći do napetosti u odnosima ukoliko poslovanje ne
ide kako je planirano.

c. Državne potpore i grantovi za poduzetnike

Hrvatska vlada i EU fondovi često nude financijske potpore i grantove
namijenjene startupima i inovativnim projektima.
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Kako se prijaviti: Detaljno istražite online portale poput EU fondovi
, gdje možete pronaći sve informacije o potrebnoj
dokumentaciji i postupku prijave.
Prednosti: Ne morate vraćati novac ukoliko ispunite uvjete
korištenja sredstava.
Izazovi: Često zahtjevna dokumentacija i dugo vremensko razdoblje
od prijave do odobrenja.

Statistički podaci: Prema izvješću iz 2022. godine, više od 65% startupa u
Hrvatskoj koristilo je barem jedan alternativni izvor financiranja tijekom
svog početnog rasta.

Dok traženje investitora i tradicionalni izvori financiranja imaju svoje 
prednosti, alternativni izvori nude fleksibilnost i prilagodljivost koja može
biti ključna za uspjeh vašeg startupa. Važno je razmotriti sve opcije i
odabrati onu koja najbolje odgovara vašim potrebama.

Kako pronaći investitore za svoju poslovnu ideju?

Nakon što smo se detaljno posvetili traženju investitora i razumijevanju
ključnih strategija, vrijeme je da sažmemo naučeno i pružimo vam
konkretne korake na putu ka financijskoj potpori vašeg projekta.

1. Razumijevanje ciljane publike: Kao što biste prilagođavali svoj
proizvod ili uslugu ciljanoj skupini, tako se trebate usredotočiti na 
investitore koji se poklapaju s vašom poslovnom idejom. Znate li
razliku između anđeoskih investitora i VC fondova? Svaki ima
svoju specifičnu agendu, interese i kriterije za ulaganje.

2. Lokalne platforme: Hrvatsko tržište nudi razne inkubatore,
akceleratore i mreže. Upit “gdje pronaći lokalne investitore u
Hrvatskoj” možda će vas usmjeriti prema ZIP-u ili Founder Institute-
u, ali ne zaboravite i na manje poznate platforme.

3. Online mogućnosti: Danas su online platforme postale ključne u
povezivanju startupa s investitorima. Bilo da je riječ o globalno
popularnom Kickstarteru ili lokalno prilagođenom Funderbeam-u,
važno je znati kako se efikasno predstaviti na tim platformama.

4. Mrežno povezivanje: U digitalnom dobu ne smijemo zaboraviti na
tradicionalno mrežno povezivanje. Sudjelovanje na konferencijama,
događanjima i poslovnim forumima može biti ključno za
pridobivanje investitora.

5. Kvaliteta prezentacije: Vaš poslovni plan i pitch deck trebaju
biti savršeno izrađeni. Investitori žele vidjeti jasan plan, predanost i
potencijal za povrat ulaganja.
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Sve navedene točke vam mogu pomoći da pronađete odgovor na često
postavljeno pitanje: “Kako privući investitore za svoju start-up ideju?”. No,
ključ uspjeha leži u tome da se ne oslanjate isključivo na jedan pristup.
Kombinacija različitih strategija, prilagođena vašem projektu, tržištu i
osobnom stilu, daje najbolje rezultate.

Ako ste i dalje nesigurni, ne zaboravite se okrenuti stručnjacima za 
financiranje ili mentorima koji mogu pružiti dodatne savjete i smjernice. 
Ulaganje u svoj projekt i razumijevanje financijskog aspekta poslovanja
prvi su koraci prema uspjehu.

Kao dodatnu pomoć preporučujemo online tečajeve i radionice koje se
bave temom pronalaska investitora, kao i proučavanje relevantne literature
i članaka koji pružaju uvid u najnovije trendove i tehnike.

Na kraju, ne zaboravite da je svaka poslovna ideja jedinstvena, stoga
pristup traženju investitora također treba biti prilagođen vašim specifičnim
potrebama i ciljevima. Sretno u traženju idealnog partnera za vaš poslovni
poduhvat!
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