
Sadržaj Poslovni plan

 Izvršni sažetak

 Opis tvrtke

 Analiza tržišta

 Organizacija i menadžment

 Proizvodi i usluge

 Strategija marketinga i prodaje

 Plan za financijsku projekciju

 Zahtjevi za financiranje

 Dodatak

Zaključak

Kako pripremiti uvjerljivi poslovni plan: Savjeti i trikovi

 Budite jasni i koncizni

 Fokusirajte se na svoju vrijednost

 Koristite činjenice i podatke

 Pokažite svoj tim

 Realnost i optimizam

 Prilagodite svoj poslovni plan

 Redovito ažurirajte svoj plan

 Uključite jasne financijske projekcije

 Ne zaboravite na konkurenciju



 Pokažite svoju strast

Pregled: Ključne točke u stvaranju uvjerljivog poslovnog plana

 

Kada pokrećete novu tvrtku, jedan od najvažnijih koraka je sastavljanje
dobro koncipiranog poslovnog plana. To je dokument koji služi kao
kompas za vaše poduzeće, a može vam pomoći i pri privlačenju investitora.
Pa kako možete napisati uvjerljiv poslovni plan? U ovom blogu ćemo
detaljno proći kroz svaku fazu ovog procesa.

 Izvršni sažetak

Izvršni sažetak je ključan dio poslovnog plana. Ovo je odjeljak u kojem ćete
privući čitatelje i zainteresirati ih za vašu ideju. Trebao bi biti koncizan, ali
informativan, te objasniti osnovnu svrhu i ciljeve vaše tvrtke. Opišite što
vaša tvrtka radi, njen geografski opseg, te kako planirate postići svoje
ciljeve. Također uključite kratki pregled vašeg proizvoda ili usluge, kao i
vaša očekivanja u pogledu rasta.

 Opis tvrtke

U ovoj sekciji vašeg poslovnog plana morate dati jasan opis vaše tvrtke.
Objasnite čitateljima koja je misija vaše tvrtke, kakva je njena struktura i
koja je njezina pravna forma. Također, navedite koji su glavni ciljevi vaše
tvrtke i koju svrhu ona služi na tržištu.

 Analiza tržišta

Analiza tržišta je ključan dio poslovnog plana jer vam omogućava da
pokažete svoje razumijevanje industrije i tržišta na kojem poslujete. Trebali
biste uključiti informacije o veličini tržišta, očekivanom rastu, demografskim
trendovima, kao i analizu konkurencije. Također, pokušajte prepoznati
ključne trendove i izazove na tržištu te kako vaša tvrtka može odgovoriti na
njih.

 Organizacija i menadžment

Ovaj odjeljak treba jasno objasniti strukturu vaše tvrtke. Uključite dijagram
koji prikazuje strukturu organizacije, opise ključnih članova tima, i njihove
zadatke i odgovornosti.
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Također, objasnite svoju strategiju upravljanja. Dobar poslovni plan trebao
bi pokazati da imate snažan tim koji može učinkovito upravljati tvrtkom.

 Proizvodi i usluge

Ovdje trebate opisati svoje proizvode ili usluge. Navesti treba čime se vaša
tvrtka bavi i na koji način to čini. Objašnjenje treba sadržavati i kako vaš 
proizvod ili usluga rješava problem ili zadovoljava potrebe vaših
potencijalnih kupaca. Uključite informacije o tome kako se vaš proizvod ili 
usluga razlikuje od konkurencije, te planove za buduće proizvode ili usluge
koje želite uvesti.

 Strategija marketinga i prodaje

U ovom segmentu svog poslovnog plana morate opisati svoju strategiju
za privlačenje i zadržavanje kupaca. To uključuje objašnjenje kako ćete
dosegnuti svoju ciljnu skupinu, te koje marketinške kanale planirate
koristiti. Prikazati treba i kako se planirate suprotstaviti konkurenciji, te
kako ćete promovirati svoje proizvode ili usluge.

 Plan za financijsku projekciju

Financijska projekcija je neophodna kako biste dokazali da je vaša tvrtka
financijski održiva. Vaš financijski plan trebao bi sadržavati projekcije
prihoda i rashoda, bilancu, analizu točke pokrića i povrat na investiciju.
Uključite i analizu financijskih pokazatelja kako biste pokazali svoju
financijsku stabilnost i sposobnost upravljanja novcem.

 Zahtjevi za financiranje

Ako planirate tražiti sredstva od investitora ili financijskih institucija, trebali
biste uključiti sekciju koja opisuje koliko vam je novca potrebno i kako ćete
ga upotrijebiti. Također objasnite kakav povrat očekujete da ćete pružiti
investitorima i u kojem vremenskom okviru.

 Dodatak

Dodatak bi trebao sadržavati sve dodatne informacije koje podržavaju vaš 
poslovni plan, poput tržišnih istraživanja, patentnih prava, referenci,
biografija ključnih članova tima i bilo koje druge informacije koje bi mogle
biti korisne za potencijalne investitore.

Zaključak
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Pisanje poslovnog plana može biti zahtjevan zadatak, ali on pruža temelj
za uspjeh vašeg poduzeća. Pravilno strukturirani poslovni plan pomoći će
vam definirati svoje poslovne ciljeve, razumjeti svoje tržište, razviti 
strategije za rast i privlačenje financiranja. Sada kada znate kako napisati
uvjerljiv poslovni plan, vrijeme je da se bacite na posao.

Kako pripremiti uvjerljivi poslovni plan: Savjeti i
trikovi

Nakon što smo detaljno opisali osnovne segmente poslovnog plana, vrijeme
je da pružimo dodatne savjete koji će vam pomoći da vaš plan učinite još
uvjerljivijim i privlačnijim za potencijalne investitore.

 Budite jasni i koncizni

Vaš poslovni plan mora biti jasan i lako razumljiv. Izbjegavajte složeni
žargon i nepotrebne tehničke pojmove. Vaš cilj je da svatko tko pročita vaš 
poslovni plan jasno razumije vašu ideju, strategiju i ciljeve.

 Fokusirajte se na svoju vrijednost

Ključ za stvaranje uvjerljivog poslovnog plana je jasno artikuliranje
vrijednosti koju pružate svojim klijentima. Kako vaš proizvod ili usluga
rješava problem? Kako se ističe u odnosu na konkurenciju? Odgovori na ova
pitanja trebali bi biti u središtu vašeg poslovnog plana.

 Koristite činjenice i podatke

Potkrijepite svoje tvrdnje i pretpostavke relevantnim činjenicama i
podacima. Tržišna istraživanja, demografske studije, statistike industrije –
sve ove informacije mogu biti korisne za stvaranje uvjerljive slike o vašem
poslovanju i tržišnom potencijalu.

 Pokažite svoj tim

Investitori žele znati tko stoji iza poslovne ideje. Predstavite svoj tim,
njihove kvalifikacije, iskustva i uloge unutar tvrtke. Dobar tim može biti
presudan faktor za uspjeh tvrtke, pa se pobrinite da to jasno prikažete u
svom poslovnom planu.

 Realnost i optimizam

Budite realisti u svojim projekcijama i predviđanjima. Preoptimistične brojke
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mogu vas učiniti nerealnima i smanjiti povjerenje potencijalnih investitora.
Istovremeno, trebate pokazati optimizam i vjeru u svoj poslovni model i
potencijal za rast.

 Prilagodite svoj poslovni plan

Svaka situacija zahtijeva drugačiji pristup. Poslovni plan koji pripremate za
investitore može se razlikovati od onog koji koristite za svoje interne
strateške planove. Prilagodite svoj poslovni plan ovisno o publici kojoj je
namijenjen.

 Redovito ažurirajte svoj plan

Poslovni plan nije statičan dokument. Trebao bi biti dinamičan alat koji se
prilagođava i razvija kako se vaša tvrtka razvija. Redovito ažuriranje vašeg 
poslovnog plana omogućava vam da prilagodite svoju strategiju, pratite
napredak i odgovorite na nove izazove ili prilike koje se pojavljuju.

 Uključite jasne financijske projekcije

Jasne financijske projekcije pomažu potencijalnim investitorima da razumiju
kako vaša tvrtka planira postići profit. Ovo je kritično za pokretanje i rast
tvrtke, pa se pobrinite da su vaše projekcije dobro razrađene i realistične.

 Ne zaboravite na konkurenciju

Svaka tvrtka ima konkurenciju, bez obzira na to koliko se vaš proizvod ili 
usluga čini jedinstvenim. U svom poslovnom planu trebate analizirati
svoju konkurenciju i objasniti kako planirate konkurirati i istaknuti se na
tržištu.

 Pokažite svoju strast

Na kraju, vaš poslovni plan mora prikazati vašu strast i posvećenost poslu.
Investitori žele ulagati u ljude koji su strastveni prema onome što rade, tako
da vaš entuzijazam mora biti jasno vidljiv kroz cijeli poslovni plan.

Nadam se da će vam ovi savjeti pomoći da napišete uvjerljivi poslovni plan
koji će privući investitore, ali i poslužiti kao smjernica za rast i razvoj vaše
tvrtke.

Vaš poslovni plan je dokument koji predstavlja viziju vaše tvrtke, odražava
vašu stratešku misao i pokazuje put kojim želite ići. Iz tog razloga, ne smije
biti površno sastavljen, već pažljivo promišljen i strukturiran. Vaša buduća
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tvrtka zaslužuje da joj posvetite vrijeme, trud i resurse potrebne za
stvaranje kvalitetnog poslovnog plana.

Kao što smo vidjeli, napisati uvjerljivi poslovni plan nije lak zadatak. Ali uz
pravu strukturu, dobro razumijevanje tržišta i jasno definirane ciljeve,
možete stvoriti poslovni plan koji ne samo da privlači investitore, već služi
kao vodič za vašu tvrtku u njenom rastu i razvoju.

Svaki korak koji smo opisali, od izvršnog sažetka do financijskih projekcija,
ključan je dio vašeg poslovnog plana. Ne zaboravite, međutim, da svaki 
poslovni plan mora biti jedinstven, baš kao što je jedinstvena i svaka tvrtka.
Vaš poslovni plan treba odražavati vašu jedinstvenu poslovnu ideju, vašu 
strast, vaš tim i vašu strategiju. Stoga ga nemojte doživjeti samo kao
zadatak koji treba obaviti, već kao priliku da artikulirate svoju viziju i
podijelite je s drugima.

I na kraju, važno je imati na umu da pisanje poslovnog plana nije samo
formalnost koju treba obaviti da bi se dobilo financiranje. To je strateški alat
koji vam omogućuje da definirate svoje poslovne ciljeve, identificirate
ključne čimbenike za uspjeh, analizirate svoje tržište i konkurenciju, i
razvijete strategiju za postizanje svojih ciljeva.

Dakle, bez obzira planirate li tražiti financiranje, razvijati nove strategije ili
jednostavno definirati svoje poslovne ciljeve, uvijek je dobra ideja napisati
detaljni poslovni plan. Ako u tome koristite gore navedene smjernice, bit
ćete na dobrom putu da napravite uvjerljiv poslovni plan koji će vam pomoći
da ostvarite svoje poslovne ciljeve.

Pripremite se za napore i izazove, ali ne zaboravite uživati u procesu. Jer
stvaranje poslovnog plana nije samo posao – to je prilika da oživite svoju
poslovnu ideju, podijelite svoju viziju i stvorite temelje za uspješno
poslovanje.

Sada kad ste opremljeni sa znanjem o tome kako napisati uvjerljiv poslovni
plan, vjerujemo da ste spremni za uspjeh. Sretno na vašem poslovnom
putovanju!

Pregled: Ključne točke u stvaranju uvjerljivog
poslovnog plana

Kako bismo zaključili ovaj vodič, izdvojimo ključne točke koje smo istaknuli
kroz naše detaljno istraživanje o tome kako napisati uvjerljiv poslovni plan.

1. Izvršni sažetak: Ovo je kratak pregled vašeg poslovnog plana, u
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kojem predstavljate svoju tvrtku, misiju, viziju i osnovne strategije
za postizanje svojih ciljeva.

2. Opis tvrtke: U ovom segmentu opisujete svoju tvrtku, detaljno
navodite informacije o poslovanju, vrsti pravnog subjekta, strukturi
vlasništva, kao i o proizvodima ili uslugama koje pružate.

3. Analiza tržišta: Ovdje detaljno analizirate svoje ciljne kupce,
tržišne trendove, konkurenciju i svoje mjesto na tržištu.

4. Organizacija i menadžment: U ovom dijelu prikazujete strukturu
svoje tvrtke, tko su ključni članovi tima, njihove kvalifikacije i uloge
unutar tvrtke.

5. Proizvodi i usluge: Predstavljate svoje proizvode ili usluge,
objašnjavate kako rješavaju problem ili zadovoljavaju potrebe
kupaca i kako se razlikuju od konkurencije.

6. Strategija marketinga i prodaje: Opišete svoju strategiju za
privlačenje i zadržavanje kupaca, kanale koje ćete koristiti i kako
ćete se nositi s konkurencijom.

7. Financijska projekcija: Dajete jasnu sliku o financijskom stanju
tvrtke i projekcijama za budućnost, uključujući prihode, rashode,
analizu točke pokrića i povrat na investiciju.

8. Zahtjevi za financiranje: Ako planirate tražiti sredstva, opisujete
koliko vam je novca potrebno, kako ćete ga koristiti i kakav povrat
očekujete pružiti investitorima.

9. Dodatak: Uključujete sve dodatne informacije koje podržavaju vaš
poslovni plan, poput rezultata tržišnih istraživanja, patentnih prava,
biografija ključnih članova tima i sl.

10. Redovito ažuriranje: Poslovni plan je dinamičan dokument koji
treba redovito ažurirati kako bi pratio razvoj i rast tvrtke.

Kroz ove korake, možete stvoriti detaljan, uvjerljiv poslovni plan koji će
privući investitore, voditi vašu strategiju i omogućiti uspjeh tvrtke.

Pisanje poslovnog plana zahtijeva duboko razumijevanje svoje tvrtke, tržišta
i industrije u kojoj djelujete. No, to je proces koji je vrijedan uloženog
vremena i napora. Ne samo da će vam pomoći privući potencijalne
investitore, već će vas prisiliti da promišljate o svim aspektima vašeg
poslovanja, identificirate moguće izazove i razvijete strategije za njihovo
prevladavanje.

Ne zaboravite da poslovni plan nije samo dokument koji trebate izraditi da
biste zadovoljili potrebe banaka ili investitora. To je alat koji vam pomaže
da usredotočite svoje misli, planirate buduće korake, prilagodite svoje
poslovanje promjenjivim tržišnim uvjetima i u konačnici povećate šanse za
uspjeh.
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Također, bitno je da se tijekom izrade poslovnog plana usredotočite na
stvaranje vrijednosti za svoje kupce. Kako ćete riješiti problem ili zadovoljiti
potrebu koje vaši potencijalni kupci trenutno imaju? Kako će vaš proizvod ili 
usluga poboljšati njihov život ili poslovanje? Koji su ključni faktori koji čine
vaš proizvod ili uslugu jedinstvenom? Odgovori na ova pitanja trebaju biti
ključni dio vašeg poslovnog plana.

Naravno, uvijek je mudro zatražiti stručnu pomoć kada sastavljate svoj 
poslovni plan, bilo da se radi o financijskom savjetniku, poslovnom mentoru,
računovođi ili pravniku. Oni mogu pružiti vrijedne savjete i smjernice koje će
vam pomoći da izradite robustan, uvjerljiv i profesionalan poslovni plan.

Na kraju, zapamtite da je uspjeh rijedak preko noći. Izrada uvjerljivog
poslovnog plana prvi je korak u vašem poduzetničkom putovanju. Bit će
izazova i prepreka na putu, ali uz strpljenje, upornost i strast prema onome
što radite, vi ćete uspjeti.

U nadi da smo uspjeli pružiti vrijedne informacije o tome kako napisati
uvjerljiv poslovni plan, zahvaljujemo vam na pažnji i želimo vam puno
uspjeha u vašim poslovnim pothvatima!

Možemo vam preporučiti nekoliko renomiranih web stranica koje su bile
korisne za poduzetnike u potrazi za savjetima o pisanju poslovnih planova.

1. Entrepreneur (www.entrepreneur.com) – Ova web stranica nudi
mnoštvo članaka, vodiča i savjeta na temu poduzetništva,
uključujući kako napisati poslovni plan.

2. The U.S. Small Business Administration (www.sba.gov) – SBA
pruža korisne resurse za male tvrtke, uključujući detaljne vodiče za
izradu poslovnih planova.

3. Bplans (www.bplans.com) – Na ovoj web stranici pruža se veliki broj
besplatnih primjera poslovnih planova iz različitih industrija, kao i
korisnih članaka o temama vezanim uz poslovno planiranje.

4. SCORE (www.score.org) – SCORE je neprofitna organizacija koja
pruža mentorstvo i obrazovanje malim tvrtkama. Nude različite
online radionice i alate vezane uz poslovno planiranje.

5. Inc. (www.inc.com) – Ova web stranica nudi članke, alate i savjete
za male tvrtke i poduzetnike, uključujući resurse za pisanje
poslovnih planova.

Provjerite svaku web stranicu za najnovije i najrelevantnije informacije.
Također se preporučuje da se konzultirate s profesionalcima u svom
području ili industriji za specifične savjete ili smjernice.

https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/prodali-svoju-ideju/
https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/zavod-za-zaposljavanje-poslovni-plan/
https://www.poslovni-plan.com.hr/marketing/trziste-prodaje-poslovni-plan/
https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/kako-napisati-biznis-plan/
https://www.poslovni-plan.com.hr/marketing/trziste-prodaje-poslovni-plan/
https://www.poslovni-plan.com.hr/financiranje/poticaji-za-samozaposljavanje/
https://www.poslovni-plan.com.hr/financiranje/poticaji-za-samozaposljavanje/
https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/sto-je-poslovni-plan/
https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/sto-je-poslovni-plan/
https://www.poslovni-plan.com.hr/financiranje/poticaji-za-samozaposljavanje/
https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/lokalni-seo/
http://www.entrepreneur.com/
http://www.sba.gov/
http://www.bplans.com/
http://www.score.org/
http://www.inc.com/
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