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Uvod

Cesto se kaze da je svaki veliki poslovni uspjeh zapoceo s jednim
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jednostavnim korakom - biznis planom. Bez obzira na to planirate li
pokrenuti svoj prvi posao, ili ve¢ imate iskustva, ali zelite osvjeziti svoje
poslovne strategije, ovaj ¢e vam vodi¢ pomoci da shvatite kako napisati
biznis plan za samozaposljavanje.

1. Razumijevanje biznis plana

Biznis plan je klju¢ni dokument koji opisuje vasu poslovnu ideju, ciljeve,
strategije za postizanje tih ciljeva i oCekivane financijske rezultate. To je
vasa karta puta koja vam pomaze usmijeriti poslovanje prema zeljenom
cilju.

2. Odredivanje ciljeva i vizije

Prvi korak u stvaranju biznis plana je definiranje ciljeva i vizije vaseg posla.
Morate jasno artikulirati sto zelite postici kroz svoj posao i kako to planirate
uciniti. Ova ¢e izjava o ciljevima i viziji posluziti kao osnova za ostatak
vaseg biznis plana.

3. Istrazivanje trzista

Sljededi korak je istrazivanje trzista. Morate razumijeti svoje potencijalne
kupce, njihove potrebe, ocekivanja i preferencije. Takoder, trebate
analizirati svoje konkurente, njihove proizvode ili usluge, strategije cijena i
marketinga.

4. Opis proizvoda ili usluga

Detaljno opisivanje vasih proizvoda ili usluga vazan je dio vaseg biznis
plana. Trebate objasniti sto to¢no nudite, kako se vasa ponuda razlikuje od
konkurencije, i kako ¢e to zadovoljiti potrebe i zelje vasih kupaca.

5. Marketing i prodajna strategija

Kako planirate dodi do svojih kupaca? Kako planirate uvjeriti potencijalne
kupce da izaberu vase proizvode ili usluge? Vasa marketing i prodajna
strategija trebala bi odgovoriti na ova pitanja.
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6. Organizacijska struktura i upravljanje

Cak i ako planirate biti jedini zaposlenik u svom poslu, vazno je definirati
SVOju organizacijsku strukturu i upravljanje. Trebate jasno definirati svoje
uloge i odgovornosti, kao i eventualne vanjske suradnike ili partnere.

7. Financijski plan

Jedan od najvaznijih dijelova vaseg biznis plana je financijski plan. Morate
procijeniti koliko ¢e vam novca trebati da pokrenete posao, kako ¢ete ga
financirati i koje financijske rezultate oCekujete. Financijski plan treba
ukljulivati procjenu pocetnih troskova, projekciju prihoda i rashoda, analizu
toCke prekida i povrata na investiciju.

8. lzvrsni sazetak

lako se izvrsni sazetak obi¢no nalazi na pocCetku biznis plana, najbolje ga je
napisati na kraju, kada imate jasnu sliku o svim aspektima vaseg poslovnog
plana. lzvrSni sazetak je kratak pregled vaseg biznis plana, i trebao bi biti
dovoljno uvjerljiv da zainteresira potencijalne investitore, partnere ili
zaposlenike.

Sada kada smo razumjeli osnovne elemente biznis plana, pogledajmo kako
to funkcionira u praksi.

1. Odredivanje ciljeva i vizije

Pretpostavimo da zelite pokrenuti posao izrade personaliziranih Cestitki. Vas
cilj moze biti: “Postati vodecdi pruzatelj personaliziranih Cestitki u mom
gradu u roku od dvije godine.” VaSa vizija moze biti: “Pruziti kreativne i
jedinstvene Cestitke koje ¢e ljudima pomodi da izraze svoje osjecaje na
poseban nacin.”

2. Istrazivanje trzista

Mozete provesti online istrazivanje kako biste saznali viSe o trzistu Cestitki.
Mozete koristiti alate poput Google Trends, anketiranja potencijalnih kupaca
ili analize drustvenih medija. Takoder, posjetite nekoliko trgovina s
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Cestitkama u svom gradu kako biste razumjeli njihovu ponudu, cijene i
strategije marketinga.

3. Opis proizvoda ili usluga

Mozete ponuditi razliCite vrste personaliziranih Cestitki - za rodendane,
godisnjice, blagdane, i druge posebne prigode. Mozete ponuditi usluge
rucne izrade Cestitki, digitalnog dizajna, ili kombinaciju oba. Takoder,
mozete ponuditi usluge dostave na ku¢nu adresu.

4. Marketing i prodajna strategija

Mozete koristiti drustvene mreze, e-mail marketing i lokalne medije za
promociju svojih proizvoda. Takoder, mozete suradivati s lokalnim
trgovinama, restoranima i dogadanjima kako biste prosirili svoju vidljivost.

5. Organizacijska struktura i upravljanje

Kao osnivac, vi ste odgovorni za sve aspekte poslovanja - od dizajna i
proizvodnje Cestitki, do marketinga, prodaje i korisnicke sluzbe. Mozda cete
htjeti suradivati s vanjskim dizajnerima, tiskarama ili dostavljacima.

6. Financijski plan

Pocetni troSkovi mogu ukljucivati troSkove za kupnju materijala, opreme,
izradu web stranice, i marketing. Vasi prihodi ¢e ovisiti o broju prodanih
Cestitki i cijeni po Cestitki. Vasi rashodi mogu ukljucivati troSkove materijala,
dostave, marketinga, i eventualnih vanjskih suradnika. Morate izraCunati
koliko Cestitki trebate prodati da biste pokrili svoje rashode (tocCka prekida),
i koliko vremena ¢e vam trebati da povratite svoje pocCetne investicije
(povrat na investiciju).

7. lzvrsni sazetak

Na kraju, napisSite uvjerljivi izvrsni sazetak koji naglasava jedinstvenost vase
poslovne ideje, vasu posvecenost kvaliteti i kreativnosti, vase razumijevanje
trzista i kupaca, i vasu jasnu strategiju za postizanje financijskog uspjeha.
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Kao Sto mozete vidjeti, pisanje biznis plana za samozaposljavanje je slozen,
ali ostvariv zadatak. Vazno je da budete strpljivi, temeljiti, i da se ne bojite
traziti pomoc¢ ako vam je potrebna. S vremenom, vas biznis plan ¢e postati
vas najvazniji alat za donosenje odluka, upravljanje rizicima, i vodenje
vaseg posla prema uspjehu.

Zaklju¢ak

Nadamo se da vam je ovaj vodi¢ pomogao da shvatite kako napisati biznis
plan za samozaposljavanje. Bez obzira na to jeste li poCetnik u svijetu
poduzetnistva, ili ve¢ imate iskustva, ali zelite osvjeziti svoje poslovne
strategije, ovaj vam vodi€ moze biti koristan alat. Pisanje biznis plana moze
biti izazov, ali ne zaboravite - svaki veliki poslovni uspjeh zapoceo je s
jednim jednostavnim korakom. Sretno s pokretanjem svog posla!
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