Sadrzaj Poslovni plan

Kako ste dosli na ideju o pokretanju vlastitog posla?

Povezite tu ideju s dosadasnjim radnim iskustvom

Zasto smatrate da vi imate znanja i sposobnost da predlozenu poslovnu
inicijativu ucinite uspjesnom?

prepoznati na trzistu te da ¢ete imati dovoljno klijenata za uspjesno
poslovanje?

Tko je vaSa konkurencija? Molimo navedite podatke o vasim glavnim
konkurentima, njihovim prednostima i slabostima u odnosu na vas, po ¢emu
Cete biti drugaciji od svoje konkurencije?

Navedite konkretno nacine kako ¢ete privudi klijente (izbjegavaijte, brzi,
bolji, jeftiniji?)

Zakljucak

Dolaskom u zrele godine, mnogi ljudi razmisljaju o promjeni karijere, a
samozaposljavanje i Zavod za zaposSljavanje poslovni plan postaje sve
privlacnija opcija. Za mnoge ljude, otvaranje vlastitog posla znaci slobodu i
fleksibilnost, a moze imati i potencijal za veliku financijsku dobit. Medutim,
prije nego Sto se odlucite na ovaj korak, morate napraviti dobar poslovni
plan koji ¢e vam pomodi da se pripremite za sve izazove i rizike koji dolaze s
pokretanjem vlastitog posla.

Kako ste dosli na ideju o pokretanju vlastitog posla?

Mnogi ljudi koji se odlucuju na pokretanje vlastitog posla to ¢ine zato Sto
zele neovisnost i kontrolu nad svojim zivotom. To moze biti izazov za
mnoge, jer se osjecaju zarobljeni u 9-5 radnoj rutini. No, za uspjesno
pokretanje vlastitog posla, potrebno je imati jasnu ideju o tome sSto zelite
raditi i kako planirate to ostvariti.

Povezite tu ideju s dosadasnjim radnim iskustvom
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Mnogi ljudi koji se odluCuju na pokretanje vlastitog posla to Cine zato sto
zele iskoristiti svoje vjestine i iskustvo u neCemu u ¢emu su dobri. Dakle,
vazno je razmisliti o vasem dosadasnjem radnom iskustvu i vjestinama koje
ste stekli tijekom svog karijernog puta. Mozda ste radili u prodaiji ili
marketingu, ili imate iskustva u poslovanju ili financijama. Razmislite o
tome kako biste mogli primijeniti ta iskustva u vasem novom poslu.

Zasto smatrate da vi imate znanja i sposobnost da
predlozenu poslovnu inicijativu ucinite uspjesnom?

Mnogi ljudi imaju dobre ideje, ali ono sto ih Cini uspjesSnima u pokretanju
vlastitog posla su njihove sposobnosti i vjestine. Dakle, vazno je razmisliti o
tome kako vasSe znanje i sposobnosti mogu pomodi vasem poslu da bude
uspjesSan. Mozda imate sposobnost razvijanja dobre poslovne stratedgije il
ste izvrsni u prodaji. Razmislite o tome kako vase sposobnosti mogu pomocdi
vasem poslu da uspije.

Detaljno opisite vrstu proizvoda i/ili uslugu koju planirate ponuditi trzistu te
pojasnite na kojoj lokaciji namjeravate obavljati djelatnost.

Kada razmisljate o poslovnom planu, klju¢no je da imate jasnuideju o
proizvodima i uslugama koje zelite nuditi na trzistu. To ¢e vam pomodi da
razvijete svoju poslovnu strategiju i da se fokusirate na kljuCne ciljeve i
aktivnosti koje ¢e vam pomodi u ostvarivanju vaseg poslovnog cilja.

Vrsta proizvoda ili usluge koju nudite ovisi o vasem podrucju interesa i
ekspertize. Mozda ste strastveni o nekom hobiju ili interesu i zelite pretvoriti
tu strast u posao. Mozda imate iskustva u odredenoj industriji i zelite
pokrenuti posao u tom sektoru.

Kada razmisljate o lokaciji, vazno je uzeti u obzir nekoliko faktora.
Razmislite o velicini trziSta za vasSu vrstu proizvoda ili usluge, kao i o
konkurenciji na tom podrucju. Takoder, razmislite o dostupnosti radne
snage i resursa potrebnih za vas posao. Odabir prave lokacije moze biti
kljucan za uspjeh vaseg poslovanja.

Ukoliko planirate obavljati viSe djelatnosti, navodite pojedinosti za svaku od
njih, tko su potencijalni korisnici ili klijenti vaSih proizvoda/usluga te na koji
dio trzista se planirate orijentirati (odrediti lokalitet: grad, zupanija, drzava)?

Ako planirate nuditi viSe proizvoda ili usluga, vazno je imati jasnu strategiju
za svaki od njih. To ¢e vam pomoci da se fokusirate na kljucne aktivnosti i
ciljeve za svaki segment vaseg poslovanja.


https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/pokretanje-posla-bez-novca/
https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/zasto-trebas-poslovni-plan/
https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/pokretanje-posla-bez-novca/
https://www.poslovni-plan.com.hr/marketing/prijedlog-poslovne-suradnje-primjer/
https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/swot-analiza/
https://www.poslovni-plan.com.hr/marketing/trziste-prodaje-poslovni-plan/
https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/sto-je-poslovni-plan/
https://www.poslovni-plan.com.hr/marketing/trziste-prodaje-poslovni-plan/
https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/swot-analiza/
https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/kako-napisati-biznis-plan/
https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/kako-napisati-biznis-plan/
https://www.poslovni-plan.com.hr/planiranje/akcijski-plan/

Kada razmisljate o potencijalnim klijentima i trziStu, vazno je uzeti u obzir
nekoliko faktora. Razmislite o tome tko su vasi glavni kupci i kako ¢ete
privuéi njihovu paznju. Takoder, razmislite o konkurenciji i o tome kako cCete
se razlikovati od drugih igraca na trzistu.

Vasa poslovna strategija bi trebala biti usmjerena na ciljano trziste kako bi
ste imali Sto viSe uspjeha. Stoga, vazno je odrediti kojem dijelu trzista se
planirate orijentirati, bilo da se radi o lokalnom trzistu, zupaniji, drzavi il
nekom drugom podrucju.

Navedite na koji nacin ste procijenili da ¢e vasi
proizvodi/usluge biti prepoznati na trzistu te da dete
imati dovoljno klijenata za uspjesno poslovanje?

Kada razmisljate o trziStu, vazno je razmotriti nekoliko ¢Cimbenika koji utjecu
na to hoce li vasi proizvodi i usluge biti prepoznati i imati dovoljno klijenata.
Vazno je razmotriti konkurenciju, trendove u industriji i potrebe kupaca.

Jedan od nacina da procijenite svoje Sanse za uspjeh je istrazivanje trzista.
To ukljuCuje razgovor s potencijalnim kupcima, istrazivanje konkurencije i
analizu trendova u industriji. Na temelju tih informacija mozete procijeniti
potraznju za vasim proizvodima i uslugama, kao i razumijevanje
potencijalnih kupaca i njihovih potreba.

Takoder, vazno je razmotriti svoju konkurenciju. Razmislite o tome tko su
vasi glavni konkurenti i kako se razlikuju od vas. Vazno je istaknuti svoje
prednosti u odnosu na konkurenciju i razviti jedinstvenu ponudu koja ¢e vas
izdvojiti od ostalih igraca na trzistu.

Konacno, vazno je imati jasnu poslovnu strategiju koja ¢e vam pomodi da se
usredotocite na kljucne aktivnosti i ciljeve. VaSa strategija bi trebala biti
usmjerena na zadovoljavanje potreba vasih kupaca i razvijanje dugorocnih
odnosa s njima.

Tko je vasa konkurencija? Molimo navedite podatke
o vasim glavnim konkurentima, njihovim
prednostima i slabostima u odnosu na vas, po cemu
c¢ete biti drugaciji od svoje konkurencije?

Razumijevanje konkurencije klju¢no je za uspjeh vaseg poslovanja. Vazno je
istaknuti vase prednosti u odnosu na konkurenciju i razviti jedinstvenu
ponudu koja ¢e vas izdvojiti od ostalih igraca na trzistu.
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Prilikom istrazivanja konkurencije, vazno je uzeti u obzir nekoliko faktora.
Razmislite o tome tko su vasi glavni konkurenti i kako se razlikuju od vas.
Takoder, razmislite o prednostima i slabostima vase konkurencije u odnosu
na vas.

Jedan od nacina da istrazite konkurenciju je putem interneta i drustvenih
mreza. Pregledajte web stranice vasih konkurenata i pratite njihove
aktivnosti na drustvenim mrezama. Takoder, razgovarajte s kupcima i
dobavljacima u industriji kako biste dobili bolji uvid u konkurentsku
situaciju.

Kada razmisSljate o svojim prednostima u odnosu na konkurenciju, razmislite
o tome kako se vasi proizvodi ili usluge razlikuju od onih koje nude vasi
konkurenti. Mozda nudite jedinstveni asortiman proizvoda ili usluga koji nije
dostupan na trzistu, ili imate posebne vjestine ili tehnologije koje vasi
konkurenti nemaju.

Takoder, vazno je razmotriti svoje slabosti i kako ih mozete prevladati.
Razmislite o tome sto vasi konkurenti rade bolje od vas i kako biste mogli
poboljsati svoju ponudu ili poslovni proces kako biste bili konkurentniji na
trzistu.

Navedite konkretno nacine kako c¢ete privudi klijente
(izbjegavajte, brzi, bolji, jeftiniji?)

Jedan od klju¢nih elemenata uspjesSnog poslovanja je privlacenje novih
kupaca. Vazno je imati jasnu strategiju za privlacenje klijenata koja e se
razlikovati ovisno o vrsti proizvoda ili usluge koju nudite.

Jedan od nacina da privucete klijente je pruziti kvalitetnu uslugu i proizvod.
Vasa ponuda bi trebala biti jedinstvena i pruziti vrijednost vasim klijentima.
Takoder, mozete razmotriti mogucnost pruzanja besplatnih uzoraka ili
popusta za nove kupce.

Drugi nacin da privucete klijente je putem oglasavanja i promocije. Mozete
razmotriti koristenje drustvenih medija i interneta za promociju vaseg
poslovanja. Takoder, mozete razmotriti oglasavanje putem lokalnih novina
ili radijskih postaja kako biste dosli do ciljane publike.

Konacno, vazno je razviti dobre odnose s kupcima i osigurati da su oni
zadovoljni vasom uslugom i proizvodom. To ¢e pomodi u razvoju povratne
informacije i preporuka koje mogu dovesti do novih kupaca.

Zakljucak
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Pokretanje vlastitog posla moze biti izazovno, ali uz dobar poslovni plan i
strategiju moze biti izuzetno isplativo i zadovoljavajuce iskustvo. Vazno je
imati jasnu viziju za vas posao i usmjeriti se na ciljeve i aktivnosti koje ¢e
vam pomodi da ostvarite svoj cilj.

Razumijevanje vaseg trzista, konkurencije i potencijalnih kupaca klju¢no je
za uspjeh vaseg poslovanja. Vasa poslovna strategija bi trebala biti
usmjerena na zadovoljavanje potreba vasih kupaca i razvijanje dugorocnih
odnosa s njima.

Konacno, vazno je imati jasnu strategiju za privlacenje novih klijenata i
razviti jedinstvenu ponudu koja ¢e vas izdvojiti od konkurencije. Vasa
ponuda bi trebala pruziti vrijednost i kvalitetu vasim klijentima i biti
jedinstvena na trzistu.

Ukljucivanje svih ovih elemenata u vas poslovni plan pomodi ¢e vam da
razvijete jasnu viziju za vas posao i usmjerite se na klju¢ne aktivnosti koje
¢e vam pomodi u ostvarivanju vaseg poslovnog cilja. Vazno je biti fleksibilan
i prilagodavati se promjenama na trzistu kako bi se vase poslovanje moglo
razvijati i rasti dugorocno.

Stoga, ako razmisljate o pokretanju vlastitog posla, vrijedi uloziti vrijeme i

trud u izradu kvalitetnog poslovnog plana koji ¢e vam pomodci da ostvarite

svoje poslovne ciljeve. Uz dobru ideju, jasnu viziju i strateski plan, mozete

stvoriti uspjeSan posao koji ¢e pruziti vrijednost vasim kupcima i doprinijeti
vasem osobnom i profesionalnom razvoju.
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