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Razumijevanje uloge ciljeva i strategija u poslovhom
planu za samozaposljavanje

Vaznost jasnog poslovnog planiranja

Kada se odlucite za put samozaposljavanja, jedan od kljucnih koraka na tom
putovanju je razumijevanje kako kreirati poslovni plan. Ovaj dokument
nije samo formalnost; on je vaSa cestovna karta za uspjeh. Unutar
poslovnog plana, postavljanje ciljeva i razvoj strategija zauzimaju centralno
mjesto. Oni su poput kompasa koji vas usmjerava kroz nepredvidive vode
poduzetnistva.

Sto je poslovni plan i zasto je bitan?

Poslovni plan je detaljan dokument koji opisuje sve aspekte vaseg
poslovanja, od misije i vizije do financijskih projekcija i marketinskih
strategija. Razvijajudi poslovni plan za samostalne poduzetnike, stvarate
temelj za svoj buducdi uspjeh. On vam omogucava da anticipirate izazove,
identificirate prilike i postavite realna ocCekivanja.

Uloga ciljeva u poslovhom planu

Postavljanje ciljeva je nesto poput postavljanja temelja za vasu kucu; bez
njih, vasa struktura - u ovom slucaju, poslovanje - nema ¢vrstu osnovu.
Ciljevi u poslovnom planu trebaju biti SMART - Specific¢ni, Mjerljivi,
Dosegljivi, Relevantni i Vremenski ograniceni. Na primjer, umjesto da
jednostavno kazZete “Zelim povecati prodaju”, cilj bi mogao biti “Povedati
prodaju za 20% u sljedecih sest mjeseci kroz digitalni marketing i
unapredenje proizvoda”.

Vaznost strategija u postizanju ciljeva

Nakon Sto ste postavili svoje ciljeve, sljededi korak je razviti strategije za
postizanje tih ciljeva. Strategije su vas plan djelovanja, koraci koje Cete
poduzeti kako biste dosli od toCke A (gdje ste sada) do tocke B (gdje zelite
biti). Ako je vas cilj povecanje prodaje, vasa strategija bi mogla ukljucivati
optimizaciju vase web stranice, pokretanje oglasivackih kampanija il
poboljsanje kvalitete vaseg proizvoda.

Kako odabrati prave ciljeve i strategije?

Izbor pravih ciljeva i strategija kljuCan je za uspjeh. Da biste to ucinili,
morate imati duboko razumijevanje svoje industrije, trzista i konkurencije.
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Analiza trzista i istrazivanje konkurencije su izvrsni alati koji vam mogu
pomoci da steknete ove uvide. Takoder, budite sigurni da redovito
pregledavate i prilagodavate svoje ciljeve i strategije kako biste ostali
uskladeni s promjenjivim trziSnim uvjetima.

U konacnici, postavljanje ciljeva i razvoj strategija su kljucni elementi
vaseg poslovnog plana za samozaposljavanje. Oni pruzaju smjer,
motivaciju i okvir unutar kojeg mozete mijeriti svoj uspjeh. S pravim

.....

sljedec¢im odjeljcima, detaljnije ¢emo istraziti kako postaviti efikasne ciljeve,
razviti djelotvorne strategije i osigurati da su vasi poslovni planovi
usmjereni prema uspjehu.

Razumijevanje osnova poslovnog planiranja za
samozaposljavanje

Poslovni plan: klju¢ uspjeha za svakog samostalnog poduzetnika

Prije nego sto zaronimo duboko u svijet poslovnih planova, vazno je
razumijeti Sto to¢no poslovni plan podrazumijeva. Poslovni plan nije samo
formalni dokument; on je vas vodicC kroz svijet poduzetnistva, mapa koja
vam pomaze navigirati izazovima i prilikama koje dolaze sa
samozaposljavanjem.

Vaznost poslovnog plana

Poslovni plan za samozapoSljavanje je od esencijalne vaznosti. On vam
pomaze jasno definirati svoje poslovne ciljeve, razumjeti svoje
konkurente, analizirati trziste, i postaviti realna oCekivanja. Kada dobro
razumijete osnove poslovnog planiranja, mozete kreirati strategije koje vas
vode do uspjeha.

Klju¢ni elementi poslovnog plana

1. Izvrsni sazetak: Kratak pregled cijelog plana, ukljuCujuci misiju i
viziju vaseg poslovanja.

2. Analiza trzista: Detaljno istrazivanje trzista, konkurencije, i ciljane
publike.

. Opis tvrtke: Sto radite, zasto to radite, i koje probleme rje$avate.

. Organizacija i menadzment: Struktura vase tvrtke i tima koji stoji
iza nje.

. Usluge ili proizvodi: Sto nudite svojim klijentima ili kupcima.

. Marketing i prodaja: Strategije za privlacenje i zadrzavanje
kupaca.
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7. Financijski plan: Detaljan prikaz vasih financijskih projekcija i
potreba.

Razumijevanje trzista i konkurencije

Analiza trzista je kljucni element svakog poslovnog plana. Morate
razumjeti svoje kupce, njihove potrebe, i kako vas proizvod ili usluga
rieSava njihove probleme. Isto tako, vazno je imati uvid u svoje konkurente,
njihove snage i slabosti.

Kako napisati poslovni plan? To je pitanje koje mnogi samostalni
poduzetnici postavljaju. Proces kreiranja poslovnog plana ukljucuje
detaljnu analizu trzista, definiranje vase ciljne publike, i razumijevanje kako
se pozicionirati u odnosu na konkurenciju.

Postavljanje realnih ocekivanja

Kada razumijete osnove, mozZete postaviti realna oCekivanja. Vas poslovni
plan treba biti realan i izvediv. Postavljanje nerealnih ciljeva moze dovesti
do razocCaranja i neuspjeha.

Klju¢ uspjeha u samozaposljavanju

Razumijevanje osnova poslovnog planiranja klju¢no je za uspjeh u svijetu
samozaposljavanja. Kroz jasno definiranje ciljeva, analizu trzista, i
razumijevanje konkurencije, mozete kreirati poslovni plan koji vas vodi do
uspjeha. Ne zaboravite da je vas poslovni plan zivi dokument koji treba
redovito azurirati i prilagodavati promjenama na trzistu i u vasem
poslovanju.

Kroz ovaj detaljan vodiC, nadamo se da smo vam pruzili sve potrebne
informacije kako biste kreirali snazan i efikasan poslovni plan za svoje
poduzetnicko putovanje. Sada ste spremni za uspjeh!

Postavljanje ciljeva
Uvod u postavljanje ciljeva

Postavljanje ciljeva je temeljni korak u razvoju uspjesnog poslovnog plana
za samozaposljavanje. Vazno je da ciljevi budu jasni, mjerljivi i dostizni,
a istovremeno izazovni i motivirajudi. Kroz ovaj dio, istrazit ¢emo kako
pravilno postaviti ciljeve koriste¢i SMART metodu, te ¢emo pruziti primjere
i najbolje prakse koje mozete primijeniti u svom poslovanju.
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Zasto je vazno postaviti ciljeve?

Ciljevi sluze kao vodic kroz vas poslovni put, pomazudi vam da ostanete
usmjereni i motivirani. Oni pruzaju jasnu sliku onoga Sto zelite postici,
olakSavajuci proces donosenja odluka i prioritetizaciju zadataka.

Postavljanje ciljeva takoder pomaze u pracenju napretka i evaluaciji uspjeha
vaseg poslovanja.

Kako postaviti SMART ciljeve?

Specificni ciljevi

Ciljevi trebaju biti konkretni i jasno definirani. Umjesto da postavite cilj kao
»Zelim povedati prihod”, pokusSajte biti specifiniji: ,Zelim povecati prihod
za 20% u sljedecdih 6 mjeseci kroz online prodaju”.

Mjerljivi ciljevi

Vasi ciljevi trebaju biti kvantificirani kako biste mogli pratiti svoj napredak.
,Zelim privudéi vise klijenata” moze se preformulirati u ,Zelim privuéi 50
novih klijenata mjesec¢no putem drustvenih mreza*“.

Dostizni ciljevi

Postavite realna oCekivanja. Razmislite o resursima i vjeStinama koje su
vam na raspolaganju i osigurajte da su vasi ciljevi izvedivi.

Relevantni ciljevi

Vasi ciljevi trebaju biti uskladeni s vaSom ukupnom vizijom i misijom
poslovanja. Postavljanje ciljeva koji nemaju direktan utjecaj na vas uspjeh
moze biti kontraproduktivno.

Vremenski ograniceni ciljevi

Svaki cilj treba imati jasan rok za ostvarivanje. Ovo pomaze u odrzavanju
fokusa i osigurava da radite prema postizanju vasih ciljeva.

Primjeri postavljanja ciljeva

Ciljevi za povecanje prodaje

,Zelim povecati prodaju svog online te¢aja za 30% u sljedeéa tri mjeseca,
fokusirajuci se na oglasavanje na drustvenim mrezama i optimizaciju
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sadrzaja na web stranici.”
Ciljevi za poboljSanje korisniCke podrske

~Planiram smanijiti vrijeme odgovora na upite korisnika na manje od 2 sata,
zaposljavanjem dodatnog osoblja za podrsSku i implementacijom novog
softvera za pracenje upita.”

Sljededi koraci

Postavljanje ciljeva je klju¢ni dio vaseg poslovnog plana i vaseg uspjeha u
samozaposljavanju. Koriste¢i SMART metodu, mozete osigurati da su vasi
ciljevi jasni, mjerljivi, dosegljivi, relevantni i vremenski ograniceni. Sada
kada ste opremljeni znanjem o tome kako postaviti ciljeve, sljededi korak je
razvoj strategija kako biste ih ostvarili, a na to ¢emo se fokusirati u
sljedec¢em dijelu bloga.

Razvoj strategija
Uvod u razvoj poslovnih strategija

Razvoj strategija neizostavni je dio svakog uspjesnog poslovnog plana, a
posebno je klju€an kada govorimo o samozaposljavanju. Strategije u
poslovanju predstavljaju detaljne planove i metode koje ¢emo koristiti
kako bismo postigli zacrtane ciljeve. Razlikuju se od samih ciljeva jer daju
konkretne smjernice i korake koje treba poduzeti.

Kako odabrati pravu strategiju?

Pri odabiru strategija, vazno je uzeti u obzir niz faktora, ukljucujudi resurse
koje imate na raspolaganju, trziSne uvjete, konkurenciju, vlastite
kompetencije i sposobnosti. Klju¢no je provesti analizu SWOT (Snage,
Slabosti, Mogucénosti, Prijetnje) kako biste dobili jasan uvid u svoje unutarnje
| vanjske uvjete poslovanja.

Snage: Sto radite bolje od konkurencije? Koje jedinstvene resurse
imate?

Slabosti: Gdje biste mogli pobolj3ati? Sto biste trebali izbjegavati?
Mogucnosti: Gdje su najvedi potencijali za rast i razvoj?
Prijetnje: Koje vanjske prepreke mozete naici? Koji su rizici?

Primjeri strategija za samozaposljavanje

Postoje razliCite vrste strategija koje se mogu primijeniti u kontekstu
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samozaposljavanja, a neke od njih ukljucuju:

1. Strategija fokusiranja na nisu: Specijalizacija za odredeno trziste
ili segment korisnika.

2. Strategija diferencijacije: Stvaranje jedinstvene vrijednosti kroz
proizvode ili usluge.

3. Strategija niskih troskova: Konkurencija kroz niske cijene i
operativnu efikasnost.

4. Strategija inovacija: Neprestano unapredivanje i razvoj novih
proizvoda ili usluga.

5. Strategija online prisutnosti: Izgradnja snazne online prisutnosti
putem drustvenih mreza, SEO optimizacije, content marketinga i
slicno.

Integracija ciljeva i strategija

Vazno je osigurati da su vase strategije uskladene s postavljenim ciljevima.
Integracija ciljeva i strategija klju¢na je za uspjeh, a to zahtijeva redovito
pracenje i analizu rezultata, kao i prilagodbu strategija prema potrebama i
promjenama na trzistu.

Razvijanje strategija kljuCni je korak u postavljanju temelja za uspjesno
samozaposljavanje. Kroz pravilnu analizu, odabir pravih strategija, i njihovu
integraciju s postavljenim ciljevima, stvarate ¢vrstu osnovu za rast i razvoj
svojeg poslovanja. Ne zaboravite redovito pratiti svoj napredak i
prilagodavati svoje strategije kako biste ostali konkurentni i uspjesni na
trzistu.

Integracija ciljeva i strategija

Razumijevanje povezanosti izmedu ciljeva i strategija Kada govorimo o
poslovnom planiranju za samozaposljavanje, klju¢no je razumjeti kako
ciljevi i strategije funkcioniraju zajedno. Ciljevi su krajnje destinacije koje
zelite postici, dok su strategije putovi kojima ¢ete dodi do tih destinacija.
Vazno je da su ova dva elementa uskladena kako bi se osigurao uspjeh.

Postavljanje SMART ciljeva Prije nego Sto se posvetite odredivanju
strategija, morate postaviti SMART ciljeve. To znaci da vasi ciljevi trebaju
biti Specificni, Mjerljivi, Dosegljivi, Relevantni i Vremenski ograniceni. Ovaj
pristup osigurava da su vasi ciljevi dobro definirani i da ¢ete modi pratiti
svoj napredak prema njima.

Odabir pravih strategija Sada kada imate postavljene ciljeve, sljededi
korak je odabrati strategije koje ¢e vam pomodi da ih ostvarite. Vazno je
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istraziti razlicite opcije i odabrati one strategije koje su najbolje uskladene s
vasim ciljevima. To moze ukljucivati istrazivanje trzista, razvoj marketinskih
kampanja ili poboljSanje ucinkovitosti poslovanja.

Povezivanje ciljeva i strategija Kada imate jasno definirane ciljeve i
odabrane strategije, sljededi korak je njihovo povezivanje. To znaci da
morate osigurati da svaka odabrana strategija doprinosi postizanju jednog
ili viSe vasih ciljeva. Ovo je klju¢no za efikasno poslovno planiranje.

Primjeri iz prakse Za bolje razumijevanje kako ovo funkcionira u praksi,
pogledajmo nekoliko primjera:

e Ako je jedan od vasih ciljeva povecanje prihoda za 20% u sljedecih
12 mjeseci, jedna od strategija moze biti proSirenje asortimana
proizvoda ili ulazak na novo trziste.

e Za cilj poboljSanja korisnickog iskustva, strategija moze biti
unaprjedenje korisniCke podrske ili redizajn web stranice.

Pradenje i prilagodba Kako biste osigurali da su vase strategije uspjesne u
postizanju ciljeva, vazno je kontinuirano ih pratiti i biti spreman na
prilagodbe. Ovo je klju¢ uspjeha u samozaposljavanju.

Integracija ciljeva i strategija klju¢ni su korak u poslovnom planiranju za
samozaposljavanje. Osiguravanjem da su ova dva elementa uskladena,
postavljate Cvrste temelje za uspjeh svojeg poslovanja.

Sve ove toCke zajedno Cine sveobuhvatan pristup integraciji ciljeva i
strategija u vasem poslovnom planu, osiguravajuci da ste na pravom putu
prema uspjehu u samozaposljavanju.

Pradenje i prilagodba: Klju¢ Uspona u
Samozaposljavanju

Pracenje i prilagodba su temeljni aspekti svakog uspjeSnog poslovanja, a
posebno dolaze do izrazaja kad je rije€ o samozaposljavanju. Kako biste
ostvarili svoje poslovne ciljeve, vazno je kontinuirano analizirati svoj
napredak i biti spreman na prilagodbe.

Ucinkovite Metode Pracenja Napretka
Pracdenje napretka prema postavljenim ciljevima omogucuje vam da

ostanete na pravom putu i donosite informirane odluke. Evo nekoliko
popularnih i efikasnih metoda koje mozete koristiti:
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e Google Analytics: Ovaj mocan alat moze vam pomodi da pratite
web promet, konverzije i druge klju¢ne metrike.

e CRM Softver: Ako se bavite prodajom ili pruzanjem usluga, CRM
sustavi su izuzetno korisni za pracenje interakcija s klijentima.

* Projektni Management Alati: Alati poput Trello-a ili Asana-e
omogucuju vam pracenje zadataka i projekata u stvarnom vremenu.

Prilagodba Strategija: Kada i Kako?
Nije svaka strategija uspjesna iz prve, a trziSte se neprestano mijenja. Stoga

je prilagodba klju¢na. Evo nekoliko situacija kada biste trebali razmotriti
prilagodbe:

 Pad Prodaje: Ako primijetite znacajan pad prodaje ili interesa
klijenata, to je jasan znak da nesto treba promijeniti.

* Promjene na Trzistu: Novi konkurenti, promjene u potrazniji ili
zakonodavstvu mogu zahtijevati brze prilagodbe.

* Neostvarivanje Ciljeva: Ako vasi trenutni napori ne donose
zeljene rezultate, vrijeme je za revidiranje strategije.

Primjeri Uskladivanja Ciljeva i Strategija

* Povedanje Online Vidljivosti: Ako je vas cilj povecati online
prisutnost, strategije poput SEO optimizacije, content marketinga i
drustvenih mreza mogu biti klju¢ne.

 Unapredenje Korisnicke Iskustva: Ako zelite poboljsati
zadovoljstvo klijenata, fokusirajte se na brzu podrsku,
personalizaciju i kvalitetu proizvoda/usluga.

Alati za Pradenje i Prilagodbu

e KPI Pracenje: Odredite klju¢ne pokazatelje uspjesnosti (KPI) i
pratite ih redovito.

 Ankete i Povratne Informacije: Direktno od klijenata saznajte sto
mozete poboljsati.

Pracenje i prilagodba su klju¢ne komponente uspjesnog poslovanja u
samozaposljavanju. Koristeci prave alate i metode, mozete osigurati da ste
uvijek korak ispred i spremni na promjene koje donosi trziste.

Primjeri iz stvarnog zivota

U danasnjem dinami¢nom svijetu samozaposSljavanja, primjeri iz stvarnog
zivota mogu posluziti kao neprocjenjiv izvor inspiracije i uvida.
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Proucavanjem stvarnih sluc¢ajeva, mozemo nauciti kako postaviti realne
ciljeve i primijeniti uc¢inkovite strategije u nasim poslovnim planovima.

Uspjesne price o samozaposljavanju
Od nule do uspjeha

Jedan od najCesce pretrazivanih izraza na Googleu vezanih uz temu
samozaposljavanja je “kako postati uspjeSan u samozaposljavanju”. Stoga,
zapocCnimo s pricom Janice, koja je pokrenula svoj mali online biznis.
Janica je odredila jasne i mjerljive ciljeve, kao Sto su dosezanje
odredenog mjesecnog prihoda i povecanje baze klijenata za 20% u prva tri
mjeseca. Njena strategija ukljucivala je optimizaciju web stranice za
trazilice (SEQ), koristenje drustvenih mreza za promociju i stvaranje
kvalitetnog sadrzaja. Ovaj pristup joj je pomogao da izgradi snazno online
prisustvo i privuce veliki broj klijenata.

Diversifikacija usluga

Istrazivanja pokazuju da su diversifikacija usluga i prilagodljivost
trzistu kljucni faktori u postizanju uspjeha u samozaposljavanju. Marko,
vlasnik malog kreativnog studija, to je shvatio na vrijeme. On je analizirao
trziste, prepoznao nove trendove i prilagodio svoje usluge potrebama
klijenata. Ova strategija mu je omogudila da ostane relevantan i
konkurentan u svojoj industriji.

Analiza uspjeha i neuspjeha
Ucenje iz proslih iskustava

“Kako nauciti iz svojih greSaka u samozaposljavanju?” je joS jedan od
popularnih upita na Googleu. Analizirajudi vlastite neuspjehe, kao i
neuspjehe drugih, mozemo dodi do dragocjenih spoznaja.

lvana je pokrenula svoj posao iz doma, ali nazalost, nije uspjela. Kljucni
problemi bili su nedovoljno istrazivanje trzista i lose financijsko
planiranje. Ova pricCa sluzi kao jasan primjer vaznosti temeljitog istrazivanja
i razumijevanja financijskih aspekata samozaposljavanja.

Kljuc¢ni resursi i alati
Online alati za planiranje i analizu

Da biste postigli uspjeh u samozaposljavanju, klju¢no je iskoristiti dostupne
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resurse i alate. Postoji mnogo besplatnih i pladenih online alata koji
vam mogu pomodci u planiranju, analizi i pradenju vaseg poslovanja.

Analizirajudi ove stvarne primjere, mozemo zakljuciti da su jasno
definirani ciljevi, prilagodljive strategije i kontinuirano ucenje kljucni
elementi za uspjeh u samozaposljavanju. Inspiraciju i znanje mozemo crpiti
iz uspjesnih prica, ali i iz neuspjeha, jer oni nam pruzaju priliku za rast i
razvoj. Ne smijemo zaboraviti ni na Sirok spektar alata i resursa koji su nam
na raspolaganju, a koji nam mogu pomodi da postignemo svoje poslovne
ciljeve.

Vaznost Strateskog Planiranja u Samozaposljavanju

Zavrsavajuci nasu opseznu analizu o tome kako definirati ciljeve i razvijati
strategije u poslovnom planu za samozaposljavanje, Zzelimo ponovno
istaknuti koliko je vazno usvojiti pristup temeljen na jasnim ciljevima i dobro
razradenim strategijama.

Rekapitulacija Klju¢nih ToCaka

U toku naSe diskusije, dotakli smo se raznih aspekata poslovnog planiranja,
od postavljanja SMART ciljeva do razvoja efikasnih poslovnih
strategija. Istaknuli smo kako je neophodno postaviti specifi¢ne,
mjerljive, dostizne, relevantne i vremenski ogranicene ciljeve kako
bismo osigurali usmjerenost i motivaciju tijekom naseg poduzetnickog
putovanja.

Znacaj Pravilnog Planiranja

Poslovni plan nije samo dokument; to je vaSa mapa puta prema uspjehu.
Samozaposljavanje donosi svoje izazove, ali s pravilnim ciljevima i
strategijama, naoruzani ste alatima koji vam trebaju da prevladate te
izazove i postignete svoje poslovne ambicije.

Vaznost Kontinuirane Evaluacije

Pracenje napretka i prilagodba vasih strategija klju¢ni su za dugorocni
uspjeh. Analiza performansi trebala bi biti redoviti dio vase rutine,
omogucujuci vam da uocite podrucja za poboljSanje i prilagodite svoj pristup
kad god je to potrebno.

Zajednica i Podrska

Niste sami na ovom putovanju. Postoji cijela zajednica samozaposlenih
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pojedinaca i resursa koji vam stoje na raspolaganju. Povezivanje s drugima
moze pruziti dragocjenu podrsku, savjete i mozda cak i poslovne prilike.

Koristenje Alata i Resursa

Postoji niz alata za poslovno planiranje i resursa za samozapoSljavanje
koji su dostupni na internetu. Ovi alati mogu vam pomod¢i da organizirate
svoje misli, pravilno postavite ciljeve i razvijete robustne strategije.

Vasa Putanja do Uspjeha

Na kraju, vas poslovni uspjeh ovisi o0 vasoj sposobnosti da jasno definirate
svoje ciljeve i odaberete strategije koje ¢e vas dovesti do njih. Uz prave
resurse, podrSku zajednice i kontinuiranu predanost svojim ciljevima, na
dobrom ste putu da postanete uspjesni samozaposleni poduzetnik.

U zakljucku, planiranje je klju¢no, a postavljanje ciljeva i razvoj strategija
su temeljni stupovi koji ¢e vam pomodi da izgradite snazan i odrziv
poslovni entitet. Vas trud i predanost ¢e se isplatiti kada vidite svoj
poslovni san kako se pretvara u stvarnost. Sada je vrijeme da uzmete stvari
u svoje ruke, postavite svoje ciljeve, razvijete svoje strategije i krenete
prema uspjehu koji zasluzujete.
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