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Vaznost financijskog planiranja pri
samozaposljavanju

Financijsko planiranje u samozaposljavanju: kljuc uspjeha

Kada se odlucite za put samozaposljavanja, jedan od klju¢nih koraka na
kojem ne smijete Stedjeti truda jest financijsko planiranje. Ali Sto tocno
financijsko planiranje obuhvada i zasto je od presudne vaznosti?

Zasto je financijsko planiranje bitno?

[ Predvidljivost: Bez dobro postavljenih financijskih projekcija, suoCavate
se s neizvjesnoS¢u. Ako znate Sto oCekivati, lakse Cete upravljati svim
izazovima koji dolaze s samostalnim poslovanjem.

[] Bolje odluke: Sa jasnim uvidom u svoje financijsko stanje, mo¢i ¢ete
donositi obrazlozene odluke koje ¢e vam pomodi da rastete i Stitite svoje
poslovanje.

[] Pruzanje sigurnosti: Sigurnost je klju¢na, pogotovo u pocetnim fazama
poslovanja. Dobar financijski plan osigurat ¢e da imate dovoljno sredstava
da prezivite susne periode.

Kako financijske projekcije utjecu na dugorocni uspjeh?

Prema istrazivanju koje je proveo Financijski institut za samostalne
poduzetnike, Cak 85% onih koji su imali detaljno postavljene financijske
projekcije u prvih pet godina poslovanja uspjesno je prebrodilo sve izazove i
postiglo stabilan rast. S druge strane, 65% onih koji su zanemarili ovaj korak
suocili su se s ozbiljnim financijskim poteSko¢ama.
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Google kljucne rijecCi koje svaki samostalni poduzetnik treba znati

Dok se krecete putem samozaposljavanja, mozda ¢ete naici na razne
pojmove i fraze. Evo nekih klju¢nih rijeci koje biste trebali imati na umu:

. Financijsko planiranje za poduzetnike

Bilanca stanja u samozaposljavanju

. Projekcija novcanih tokova za samostalne poduzetnike
. Vaznost ROl u samozaposljavanju

Kako osigurati likvidnost u malom poslovanju

. Ocekivane stope povrata za samozaposlene

. Analiza osjetljivosti u financijskom planiranju
Optimizacija troskova za samostalne poduzetnike

. Financijski savjeti za samozaposljavanje

. Kako izracunati dobit prije oporezivanja za samostalne
poduzetnike

CLVWONOUNWNR

=

Bilo da ste na samom pocetku svog putovanja samozaposSljavanja ili ste vec
iskusni poduzetnik, jasno je da je financijsko planiranje klju¢no za vas
dugorocni uspjeh. Ima li boljeg nacina da se osigura vasa buduc¢nost nego
kroz dobro postavljene, realne i precizne financijske projekcije?

Definicija financijskih projekcija i njihova vaznost u
poslovnom planiranju

Kada se naoruzate olovkom i papirom (ili, realnije, tipkovnicom i aplikacijom
za proracunske tablice) kako biste zapoceli svoj put samozaposljavanja,
jedan od klju¢nih alata koji ¢ete trebati jesu financijske projekcije. Ali Sto su
zapravo financijske projekcije i kako se razlikuju od stvarnih financijskih
izvjesca?

Financijske projekcije: Sto su i zasto su vazne?

Financijske projekcije su, u osnovi, napravljene procjene buducih prihoda,
troskova i, na kraju, profitabilnosti vaseg poslovanja. Ove procjene pomazu
poduzetnicima i investitorima da vide potencijal i odrzivost poslovne
ideje.
Primarni razlozi za izradu financijskih projekcija:
* Procjena profitabilnosti: Koliko brzo ¢e vasa firma postati
profitabilna?

e Planiranje buducdih troskova: Koji su potencijalni skriveni troskovi
koji bi mogli utjecati na vase poslovanje?
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e Privlacdenje investitora: Kako uvjeriti potencijalne ulagace da je
vasa ideja vrijedna njihovog vremena i novca?

Razlika izmedu financijskih projekcija i stvarnih
financijskih izvjescéa

Dok financijske projekcije predstavljaju vasa oCekivanja o buduénosti,
stvarna financijska izvijeS¢a dokumentiraju prosle financijske performanse.
To je poput usporedbe vaseg poslovnog sanjanja s onim sto se zaista
dogodilo. Uz pomo¢ financijskih projekcija, mozete revidirati i prilagodavati
svoje strategije temeljem stvarnih rezultata.

Primjeri kljucnih rijeci i fraza u ovom kontekstu:

* Financijsko planiranje za samozaposlene

Kako napraviti financijske projekcije

Poslovna ocekivanja vs. stvarnost

Vaznost preciznih financijskih projekcija

Strategije financiranja i ulaganja za samozaposlene

Zasto je vazno razumjeti financijske projekcije

Poznavanje i razumijevanje financijskih projekcija omogucuje vam da
anticipirate izazove i prepoznate prilike. Takoder pomaze u oCuvanju
likvidnosti, Sto je kljucno za dugorocnu odrzivost bilo kojeg poslovanja.
Prema istrazivanju Business Insidera, jedan od glavnih razloga propasti
malih poduzeda je nedostatak kapitala ili loSa kontrola novcanog toka.

Statisticki podaci:

e Prema Business Insideru, 29% malih poduzeca propada zbog
nedostatka novca.

 |strazivanje objavljeno u Small Business Economics Journal sugerira
da precizne financijske projekcije mogu povecati Sanse za
prezivljavanje poduzeda za 30%.

Dok se pripremate za svoju avanturu u svijetu samozaposljavanja, imajte
na umu da su financijske projekcije ne samo brojke na papiru. One su vitalni
instrument koji ¢e vam pomodci da ostvarite svoje poslovne ciljeve i
ambicije. Uz pravilno koriStenje ovog alata, korak ste blize uspjehu u vasem
poslovnom pothvatu.

Projektirana bilanca stanja: Kljucna komponenta vaseg
financijskog planiranja
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Kada razmiSljate o samozaposljavanju, financijsko planiranje je klju¢no za
uspjeh vaseg poslovanja. Medu svim financijskim dokumentima,
projektirana bilanca stanja Cesto se istiCe kao temelj vaseg financijskog
izvjescivanja.

Sto je projektirana bilanca stanja?

U svijetu samostalnog poslovanja, projektirana bilanca stanja je
predvidanje vasih financijskih resursa i obveza u odredenom trenutku u
buducénosti. To je slika vaseg poslovanja koja prikazuje sto posjedujete
(aktiva) i sto dugujete (pasiva).

Kljucne komponente projektirane bilance stanja

1. Aktiva: To su sve vrijednosti koje posjedujete. Mogu se podijeliti na:
o Tekuda aktiva: Gotovina, potrazivanja, zalihe i druge
kratkoroCne stavke.
o Dugotrajna aktiva: Oprema, nekretnine, intelektualno
vlasnistvo i druga dugotrajna dobra.
2. Pasiva: To su vase obveze. Mogu biti kratkoroCne (npr. racuni koji
¢e se uskoro platiti) ili dugorocne (npr. krediti).
3. Vlasnicki kapital: To je razlika izmedu vase aktive i pasive.
Predstavlja neto vrijednost vaseg poslovanja.

Kako izraditi realisti¢nu bilancu?
Postizanje precizne projektirane bilance stanja nije lagan zadatak.
Pomaze razumjeti vase trenutne financijske okolnosti, ali takoder treba

uzeti u obzir buduée prihode i potencijalne troskove.

Savjet 1: Koristite analizu povijesnih financijskih izvjesca ako imate
takve podatke. Ona moze sluziti kao temelj za vaSe projekcije.

Savjet 2: Ako ste novi u svijetu samozapoSljavanja, proucite primjere
bilanci iz vaSe industrije kako biste stekli osjecaj za tipicne brojke.

Savjet 3: Redovito azurirajte svoju bilancu. Financijsko stanje vaseg
poslovanja moze se brzo promijeniti, pa je vazno drzati se azuriranim.

Zasto je projektirana bilanca stanja vazna za samozaposljavanje?

U svijetu samozaposljavanja, gdje svaki cent ima svoju vrijednost,
razumijevanje vase financijske slike moze biti razlika izmedu uspjeha i
propasti. Projektirana bilanca stanja moze vam pomod¢i identificirati
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potencijalne financijske probleme prije nego sto postanu kriticni,
omogucujuci vam prilagodbu i reagiranje na vrijeme.

Da zaklju¢imo, u svijetu samozaposljavanja, projektirana bilanca stanja je
kljuCni alat za financijsko planiranje. Ona vam daje uvid u vase financijsko
zdravlje i pomaze vam donositi informirane odluke kako bi osigurali
stabilnost i uspjeh vaseg poslovanja.

Projekcija racuna dobiti i gubitka: Kako ispravno
izracunati svoj financijski uspjeh

Pri izradi poslovnog plana za samozaposljavanje, jedan od najvaznijih
segmenata je svakako projekcija racuna dobiti i gubitka. Zasto je to
tako vazno? Zato Sto ova projekcija pruza pregled oCekivanih prihoda,
troskova i, najvaznije, profitabilnosti vaseg poslovanja.

Zasto je projekcija racuna dobiti i gubitka klju¢na?

Prije nego se upustimo u dublje analize, vazno je razumjeti osnovnu svrhu
ove projekcije. Ona je temelj za razumijevanje hoce li vas poslovni model
biti profitabilan, ali i koliko ¢e vam trebati da postignete tocku pokrica ili,
popularnije, ‘break-even point’.

e Primarni pojmovi:
o Poslovni plan: Strategijski dokument koji opisuje sve
aspekte poslovanja.
o Projekcija racuna dobiti i gubitka: Estimacija oCekivanih
prihoda i troskova.

Kljucne komponente projekcije racuna dobiti i gubitka

1. Prihodi: Ovo su sve vase izvori prihoda, bilo da se radi o prodaji
proizvoda, pruzanju usluga ili drugim izvorima. Na primjer, ako
planirate otvoriti web shop, vasi prihodi bili bi od prodaje artikala.

2. Troskovi: Podijeljeni su na fiksne i varijabilne troskove. Fiksni
troskovi su stalni svaki mjesec (npr. najam poslovnog prostora), dok
varijabilni troskovi variraju ovisno o razini proizvodnje ili prodaje.

3. Dobit prije oporezivanja: Ovo je vasa neto dobit prije nego sto
se oduzmu porezi. Izracunava se oduzimanjem ukupnih troSkova od
ukupnih prihoda.

Statistika: Prema istrazivanju preko 65% novih poduzetnika ne izradi
detaljnu projekciju raCuna dobiti i gubitka, Sto moze rezultirati
neocekivanim financijskim izazovima.
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Povezanost s operativhim planom

VasSa projekcija racuna dobiti i gubitka trebala bi biti usko povezana s
vasim operativnim planom. Na primjer, ako planirate povecati marketinski
budzet za 20% iduce godine, taj iznos treba biti reflektiran u vasim
projiciranim troskovima.

Kako optimizirati projekciju racuna dobiti i gubitka

1. Koristite historijske podatke: Ako vec¢ imate nekakvo poslovanje,
analizirajte prethodne financijske izvjestaje.

2. Budite konzervativni: Bolje je biti oprezniji u svojim projekcijama i
biti ugodno iznenaden nego previse optimistican.

3. Redovito azurirajte projekcije: Poslovno okruzenje se stalno
mijenja. VasSe projekcije bi trebale biti zivi dokumenti koji se
redovito azuriraju.

Projekcija racuna dobiti i gubitka je ne samo alat za predvidanje vase
financijske buducnosti, nego i mocan instrument za planiranje i optimizaciju
vaseg poslovanja. Ne podcjenjujte njegovu vaznost i ulozite vrijeme i trud u
njegovo pravilno sastavljanje.

Za daljnje Citanje: PreporucCujemo vodi¢ “Kako kreirati ucinkovit poslovni
plan” koji nudi dublje uvide u sve aspekte planiranja za samozaposljavanje.

Projekcija novcanih tokova za samozaposljavanje:
Klju¢ za likvidnost i solvenciju

Financijske projekcije Cesto se istiCu kao temelj poslovnog uspjeha.
Medutim, medu najvaznijima je projekcija novcanih tokova, posebno za one
koji se samozaposljavaju. No, zasto je toliko vazna i kako je mozete
ucCinkovito izraditi?

Zasto je projekcija novcanih tokova kljuc¢na za poslovni
plan?

U svijetu samozaposljavanja, novcani tok Cesto se smatra zivotnom krvi
svakog posla. To je zato Sto:

¢ Omogucuje vam razumijevanje ulaza i izlaza novca
e Pomaze predvidjeti moguce financijske poteskoce
e Pruza jasnu sliku vase likvidnosti i solvencije
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Razumijevanje ulaza i izlaza novca

Kada se samozaposljavate, od presudne je vaznosti razumjeti kako i kada
novac ulazi i izlazi iz vaseg posla.

Primjer: Zamislite da ste freelance dizajner. Vasi prihodi dolaze od klijenata
s kojima suradujete. Medutim, novac ne pristize uvijek odmah. Mozda
Cekate isplatu 30, 60 ili Cak 90 dana. S druge strane, vasi troSkovi - poput
mjesecne naknade za softver, najam prostora ili opreme - dolaze redovito.
Ako ne planirate unaprijed, mozete se suociti s problemima likvidnosti.

Predvidanje mogudih financijskih poteskoca

Projekcija novcanih tokova vam omogucuje da predvidite kada ¢ete mozda
imati problema s nov€anim tokom.

Primjer: Ako znate da Cete u sijeCnju imati veliku isplatu za godisnji porez,
mozete se pripremiti akumulirajuci dovoljno novca tijekom prethodnih
mjeseci.

Davanje jasne slike o likvidnosti i solvenciji
Likvidnost je vasa sposobnost da brzo pretvorite imovinu u gotovinu.

Solvencija, s druge strane, odnosi se na vasu sposobnost da dugoroc¢no
podmirujete svoje obaveze. Oba su klju¢na za uspjesSno samozaposljavanje.

Statisticki podatak: Prema istrazivanju Small Business Administration, 82%
malih poduzeda propada zbog problema s upravljanjem novcanim tokom.

Projekcija novcanih tokova je, bez sumnje, esencijalna komponenta
poslovnog plana za samozaposljavanje. Pruza jasno¢u, pomaze u planiranju
i, Sto je najvaznije, pomaze vam ostati likvidni i solventni.

Kapitalna potreba i izvori financiranja: Kako
financirati svoj startup

Kada odlucite pokrenuti viastiti posao, jedna od najvaznijih stavki koju
¢ete morati rijesiti jest financiranje. Otkrijte koje su kapitalne potrebe vaseg
poslovnog poduhvata i kako najbolje iskoristiti razlicite izvore
financiranja.

1. Prepoznavanje kapitalnih potreba
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Prije nego Sto krenete u potragu za financijskim sredstvima, morate tocno
znati koliko vam kapitala treba. Ovdje se ne radi samo o pocCetnim
troskovima, vec o cjelokupnom financiranju koji ¢e vasem poslovanju
trebati u prvim mjesecima ili cak godinama.

e Analiza troskova: Istrazivanje i kategorizacija svih troSkova s
kojima ¢e se vas posao suociti. UkljuCuje nabavu opreme, place
zaposlenika, marketinske kampanje i druge operativne troskove.

* Projekcija buducih prihoda: Koliko brzo oCekujete profit? Kakve
su projekcije prihoda za prvu godinu poslovanja?

2. Osobna sredstva: Financiranje iz vlastitog dzepa
Mnogi poduzetnici pocinju sa osobnim ustedevinama. Ova opcija moze

biti najmanje rizi¢na jer se ne zaduzujete, ali isto tako moze biti i najrizi¢nija
jer riskirate vlastiti novac.

e Prednosti: Brz pristup sredstvima, nema kamata ili dugovanja.
e Mane: OgranicCeni iznosi i potencijalno veliki rizik za osobne
financije.

3. Bankovni zajmovi: Tradicionalni izvor financiranja

Banke su Cesto prva opcija na koju mnogi pomisle. S obzirom na stabilnost
bankovnog financiranja, ova opcija moze biti privliacna.

e Prednosti: Vediiznosi, fiksna kamatna stopa, jasni uvjeti otplate.

e Mane: Potrebna je dobra kreditna sposobnost, moguce odbijanje
zahtjeva.

4. Investitori: Angeli ¢uvari vaseg startupa

Poslovni andeli ili venture kapitalisti moguce su opcije ako vjerujete da
vasa ideja ima veliki potencijal rasta.

e Prednosti: Veliki iznosi, mentorstvo i mreza kontakata.
 Mane: Potrebno je dijeliti vlasnicki udio, potencijalno mijesanje u
poslovanje.

5. Crowdfunding: Mo¢ zajednice u financiranju
Platforme poput Kickstartera i Indiegoga omoguduju vam da prezentirate

svoju ideju Siroj javnosti i skupljate sredstva od malih investitora ili
obozavatelja vaSe ideje.
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e Prednosti: Izvrsno za testiranje trzista, nema gubitka vlasnickog
udjela.

e Mane: Ne garantira uspjeh, potrebna uspjeSna marketinska
kampanja.

Bez obzira na izbor izvora financiranja, klju¢no je dobro razumjeti svoje
kapitalne potrebe i kako ¢e se one mijenjati tijekom vremena. Savjetujte se
s financijskim strucnjacima i prilagodite svoj pristup kako bi osigurali
najbolje mogude financiranje za vas poslovni poduhvat.

Ocekivana stopa povrata na investiciju (ROIl) - Kako
to moze utjecati na vase samozaposljavanje?

Kada se odluCujete za samozaposljavanje, jedan od kljuCnih elemenata koji
vam moze pomoci da shvatite potencijal vaseg posla je ocekivana stopa
povrata na investiciju (ROI). ROI nije samo suhoparna financijska
formula; to je mjera koja vam moze pomocdi da donesete informirane odluke
| optimizirate poslovanje.

Sto je ROl i zasto je vazno za samozaposlene?

ROI (Return on Investment) je financijska metrika koja se koristi za mjerenje
profitabilnosti investicije. Izracunava se kao postotak, a koristi se za
usporedbu dobiti ili gubitka koji se postize s odredenom investicijom u
odnosu na njen iznos.

Formula za ROI: ROI = (Neto dobit od investicije - PocCetni trosak investicije
) / Pocetni troSak investicije

Primjer izracuna ROI-a

Recimo da ste ulozili 50.000 kn u svoj novi posao, a nakon godinu dana
ostvarili ste neto dobit od 60.000 kn.

ROl = (60.000 kn - 50.000 kn) / 50.000 kn = 0,20 ili 20%

To znaci da ste na svoju investiciju ostvarili povrat od 20%.
Kako interpretirati ROI?

ROI moze pomodi u odgovaranju na klju¢na pitanja kao Sto su:

e Je li moj poslovni model odrziv?
e Je li moj posao isplativ u odnosu na ulozeno vrijeme i novac?
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» Koliko brzo mogu ocekivati povrat svoje investicije?

Kljuc€ne rijecCi vezane uz ROl i samozaposljavanje:

Investicijska analiza

Optimizacija posilovhog modela
Financijsko planiranje za samozaposlene
Strategija ulaganja i rasta

Ucinkovitost poslovnih operacija

Pogreske u interpretaciji ROl-a

Mnogi poduzetnici grijeSe pretpostavljajuci da visoki ROl znaci da je posao
apsolutno uspjesan. Vazno je uzeti u obzir i druge metrike, kao Sto su
ukupni prihodi, neto dobit i likvidnost.

Ocekivana stopa povrata na investiciju je neizostavna komponenta
kada se odlucCujete za samozaposSljavanje. Pruza vam uvid u to koliko
efikasno koristite svoje resurse. Dok visoki ROl moze ukazivati na uspjeh,
vazno je uvijek sagledati Siru sliku i uzeti u obzir sve relevantne financijske
metrike.

Analiza osjetljivosti u financijskim projekcijama: Kako se pripremiti
za nepredvidivo

Kada se radi o financijskim projekcijama, svaki poduzetnik koji planira
samozaposljavanje treba razumjeti vaznost analize osjetljivosti. U ovom
dijelu ¢emo se fokusirati na sve nijanse ovog klju¢nog alata u financijskom
planiranju.

Zasto je analiza osjetljivosti vazna?

Svijet poslovanja je nepredvidljiv. Analiza osjetljivosti pomaze
poduzetnicima da razumiju kako razlicite varijable utjecCu na njihove
financijske rezultate. To je kao financijski simulator - omogucuje vam da
“probate” razliite scenarije i vidite potencijalne ishode.

Kako provesti analizu osjetljivosti?

1. Odredite klju¢ne varijable: Svaka tvrtka ima specificne faktore
koji najvise utjeCu na njeno poslovanje. To moze biti cijena sirovina,
konkurencija, promjene kamatnih stopa ili fluktuacije valuta.

2. Simulacija scenarija: Za svaku od tih varijabli, razmislite o
mogudcim scenarijima. Tipi¢no su to:
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o Optimisticni scenarij: Kada sve ide najbolje kako se moze
ocCekivati.

o Pesimisticni scenarij: Kada se stvari razvijaju u najgorem
mogucéem smijeru.

o Najvjerojatniji scenarij: Kada se stvari odvijaju prema
ocCekivanjima.

3. Primjena formula: Koristedi vase projekcije dobiti i gubitka,
primijenite promjene iz svakog scenarija. Na primjer, ako se vase
sirovine povecavaju za 10% u pesimisticnom scenariju, kako to
utjeCe na vasu krajnju dobit?

Primjeri kljucnih rijeci za analizu osjetljivosti

Kako bi se olakSalo razumijevanje, evo nekoliko primarnih i sekundarnih
kljucnih rijeci vezanih za analizu osjetljivosti:

. Analiza osjetljivosti u financijskom modeliranju

. Utjecaj varijabli na poslovni plan

. Razumijevanje financijskih simulacija

. Rizik i predvidanje u financijskim projekcijama

. Kako simulirati financijske scenarije? ... (i mnoge druge)

Ok WNBRE

Statisticki podaci o analizi osjetljivosti

Prema istrazivanju vise od 70% poduzetnika koji redovito koriste analizu
osjetljivosti tvrdi da su bolje pripremljeni za nepredvidive promjene u
poslovanju. Dodatno, 50% njih kaze da su uspjeli izbjedi potencijalne
financijske katastrofe zahvaljuju¢i ovom alatu.

Analiza osjetljivosti nije samo “jos jedan financijski alat”. To je esencijalna
komponenta za svakoga tko zeli imati jasnu sliku o bududim financijskim
scenarijima svog poslovanja. Stoga, ako razmisljate o samozaposljavanju
ili ve¢ vodite posao, redovito provodite ovu analizu kako biste bili korak
ispred izazova.

Najcesce pogreske prilikom izrade financijskih
projekcija u poslovnom planu za samozaposljavanje

Svako planiranje poslovanja zahtijeva pazljivu i preciznu analizu
financijskih projekcija. No, ¢esto se dogada da mnogi poduzetnici prave
greske koje mogu biti presudne za uspjeh njihovog posla. U ovom ¢lanku
istrazit ¢emo najcescée pogreske u financijskim projekcijama i kako ih
izbjedi.
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1. Preoptimisticne procjene

Prihod je klju¢na komponenta svake financijske projekcije. Medutim, Cesto
se dogada da poduzetnici postavljaju previsoka ocekivanja.

e Primjer: Ako planirate otvoriti online trgovinu ruc¢no radenog nakita,
ne mozete odmah ocekivati da ¢ete postati lider u industriji
nakita. TrziSte je vec zasi¢eno, a potrebno je vrijeme da se izgrade
brand i klijentela.

2. Zanemarivanje skrivenih troskova

Mnogi zaboravljaju na neplanirane troskove koji se ¢esto pojavljuju u
prvih nekoliko mjeseci poslovanja.

e Primjer: Dodatni troskovi za marketing, iznajmljivanje prostora ili

Cak pravne savjete mozda nisu bili dio vase pocetne projekcije, ali
Su neizbjezni u stvarnom poslovanju.

3. Nedostatak prilagodljivosti u projekcijama

Poslovanje je fluidno, i vase financijske projekcije trebaju biti sposobne
prilagoditi se promjenjivim uvjetima.

e Primjer: Ako se pojavi nova konkurencija ili dode do ekonomske
krize, vasi poCetni planovi o prihodima i rashodima ¢e se vjerojatno
promijeniti.

Statistika: Prema istrazivanju iz 2020. godine, vise od 60%
samozaposlenih osoba priznaje da su pravile gresSke u svojim financijskim
projekcijama tijekom prvih godina poslovanja.

Pri izradi financijskih projekcija za poslovni plan, bitno je biti realan i
prilagodljiv. Svaka pogreska moze vas kostati, ali ako ste svjesni
potencijalnih zamki, imat ¢ete bolju Sansu za uspjehom. Uzmite si vremena
za detaljno planiranje, konzultirajte se s ekspertima i uvijek budite spremni
prilagoditi se novonastalim situacijama.

Formule u tekstualnom obliku:

e Prihod = Prodajna cijena x Koli¢ina prodanih jedinica
e Profit = Prihod - Troskovi
e ROI (Povrat na ulaganje) = (Neto dobit / Ukupna ulaganja) x 100%
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Znacaj Financijskih Projekcija u Poslovhom Planu za
Samozaposljavanje

U svijetu poduzetnistva i samozaposljavanja, pravilno planiranje je
klju¢no. A u srcu tog planiranja su vase financijske projekcije. Da bismo vam
pomogli bolje razumjeti ovu temu, sastavili smo sveobuhvatni vodic koji ¢e
vam dati dublji uvid u njenu vaznost.

Zasto su financijske projekcije toliko vazne?

Pri izradi poslovnog plana, mnogi poduzetnici naglasavaju marketinsSke
strategqije ili analizu konkurencije. | dok su ove komponente bitne, bez
robusnih financijskih projekcija, vas poslovni plan mozda nece stajati na
cvrstim nogama.

Osnovna formula za financijske projekcije:

Prihodi minus Troskovi jednako Dobit.
Razumijevanje Klju¢nih Financijskih Pojmova

Dok se krecete kroz svijet financija i samozaposljavanja, postoji nekoliko
kljuénih termina s kojima biste trebali biti upoznati:

1. Bilanca - Prikazuje vasu ukupnu imovinu, obveze i vlasnicki kapital.

2. Racun dobiti i gubitka - Daje pregled vasih prihoda, troskova i
dobiti.

3. Novcani tokovi - Pokazuje koliko novca ulazi i izlazi iz vaseg
poslovanja.

Kada razumijete ove osnovne financijske pojmove, postavljanje i
interpretacija vasih financijskih projekcija postaje mnogo lakse.

Kako Google Moze Pomoc¢i U Vasem Financijskom
Planiranju

Mnogi poduzetnici koriste Google alate za pracenje i analizu svojeg
poslovanja. Koristenje Google Analytics moze vam pomoci da shvatite koje
digitalne strategije donose najveci ROIl, dok Google Trends moze pruziti
uvid u trendove koji su relevantni za vasu bransu.

Statisticki Podaci o Vaznosti Financijskog Planiranja
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Prema istrazivanju ¢ak 90% poduzetnika koji redovito prate i azuriraju svoje
financijske projekcije ima vecu vjerojatnost uspjesSnog poslovanja.

Financijske projekcije nisu samo brojevi na papiru. One su temelj vaseg
poslovanja i most prema vasem uspjehu. Ako niste sigurni kako zapoceti s
izradom svojih projekcija, uvijek se mozete osloniti na stru¢njake za
financije ili koristiti online alate koji ¢e vam pomodci da postavite Cvrste
temelje za vase samozaposljavanje.
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